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MERCREDI 20 JANVIER 2021
Mot d’accueil par Michel Jonqueéres, Président de la Commission

Internationale du MEDEF Ile-de-France, Vice-président du Comité Ile-de-France des
CCE, modérateur du webinaire

Introduction par Daniel Weizmann, Président du MEDEF fle-de-France
Présentation de chaque pays par un binbme : Ambassadeur de pays en France et un
entrepreneur frangais ayant réussi le développement dans le pays concerné
exportation, importation et/ou implantation, investissement.

HONGRIE : S.E. M. Georges Karolyi, Ambassadeur de Hongrie en France /
Peter Bosznay, Président du Comité Hongrie des Conseillers du commerce extérieur

(CCE) de la France

POLOGNE : S.E. M. Tomasz Miynarski, Ambassadeur de la République de
Pologne en France / Jean Rossi, Président du Comité Pologne des CCE de la France

REPUBLIQUE TCHEQUE : S.E. M. Michal Fleischmann, Ambassadeur de la

République tchéque en France / Arnaud Burlin, Président du Comité République
tchéque des CCE de la France, Président d’Unibail Rodamco

Gilles Dabezies, CCI Paris Ile-de-France et Frédéric Rossi, Business France
Laurence de Touchet, Business France, Zone Europe Centrale et Orientale
Didier Bisch, Bpifrance Export

Jean Mencacci, Douanes

Cedric Fromont, Valians International (Pologne), OSCI

Géraldine Lemblé, MEDEF International

Cloture et remerciements par Patrick Baruel, Comité fle-de-France des CCE,
et Michel Jonquéres
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MARDI 26 JANVIER 2021

Mot d’accueil par Michel Jonqueéres, Président de la Commission
Internationale du MEDEF Ile-de-France, Vice-président du Comité ile-de-France des
CCE, modérateur du webinaire

Introduction par Franck Margain, Président de Choose Paris Region
Présentation de chaque pays par un binbme : Ambassadeur de pays en France et un
entrepreneur frangais ayant réussi le développement dans le pays concerné
exportation, importation et/ou implantation, investissement.

ROUMANIE : S.E. M. Luca Niculescu, Ambassadeur de Roumanie en France
/ Eric Stab, Président du Comité Roumanie des CCE de la France, CEO d’Engie
Roumanie

REPUBLIQUE SLOVAQUE : S.E. M. Igor Slobodnik, Ambassadeur de la
République slovaque en France / Miroslav Kot, Vice-président du Comité Slovaquie

des CCE de la France et Président de la Chambre de Commerce Franco-Slovaque

UKRAINE : S.E. M. Vadym Omelchenko, Ambassadeur d’Ukraine en France
/ Charbel Kanaan, Président du Comité Ukraine des CCE de la France

Gilles Dabezies, CCI Paris Ile-de-France et Frédéric Rossi, Business France

Francois Matraire, Business France Roumanie et Adriana Record, CCI
France Roumanie

Didier Bisch, Bpifrance Export
Jean Mencacci, Douanes

Marc Pascal Huot, Eastratégies (Roumanie) et Vasylyna Somok, InterTrade
Consuting (Ukraine), OSCI

Géraldine Lemblé, MEDEF International

Cldture et remerciements par Patrick Baruel, Comité Ile-de-France des CCE,
et Michel Jonquéres
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"Au service des entreprises
pour une region capitaled

251 boulevard Pereire
75852 PARIS Cedex 17
www.medef-idf.fr

Mouvement des Entreprises de France
MEDEF lle-de-France

Faire entendre la voix des entreprises franciliennes

Premier réseau professionnel de Ia région. le MEDEF Tle-de-
France assure la représentation et la défense des intéréts des
entreprises franciliennes et des syndicats professionnels
régionaux.

Véritable porte-parole des entrepreneurs. le MEDEF Ile-de-
France gére plus de 3 ooo mandats patronaux et assure la
representation des entreprises franciliennes dans 'ensemble
des institutions économiques. sociales. de formation et
d'insertion.

Présent dans de nombreuses instances. le MEDEF Tle-de-
France est aujourd’hui I'interlocuteur incontournable des
autorités régionales. des collectiviiés territoriales et des
partenaires sociaux.

Acteur essentiel de la vitalité de la région. aucune autre
organisation professionnelle ne possede un réseau
d'influence aussi compétent.

La force d'un résean végional de proximite

Mandaté par ses adhérents pour les représenter et créer un
environnement favorable aux entreprises de la région, le
MEDEF ile-de-France est le point de croisement privilézié
entre « le professionnel » et « I'inter entreprise ».

Lieu de coordination indispensable a la cohésion des
demandes spécifiques liées i économie francilienne, Ie
MEDEF Tle-de-France coordonne les attentes collectives des
entreprises sur leur territoire. demandes exprimées par les
MEDEF territoriaux et groupements locaux ainsi que par la
voix des fédérations et syndicats professionnels adhérents.




Mouvement des Entreprises de France ‘ 25 BANSEILLERS DU SOMMEREE

EXTERIEUR DE LA FRANCE

MEDEF lle-de-France \\/ ILE-DE-FRANCE

Au MEDEF Ile-de-France, tout comme au Comité Ile-de-
France des CCEF, nous avons a cceur et en actions de
continuellement sensibiliser les entreprises francaises a se
tourner vers l'international, car le nombre d’entreprises
exportatrices, en France, comme en ile-de-France,
représente moins de 4% de I'’ensemble des entreprises.

Le doublement de ce chiffre parait étre un objectif minimum afin de
nous situer au minimum au niveau italien, encore trés loin du niveau
Allemand de 11% et ces deux pays ont, eux, des excédents commerciaux plus que
confortables... a faire réver la France dans ce domaine !

Parmi les multiples raisons de se donner le monde comme champ d’action, les 4
principales sont :

e les entreprises qui exportent ont en moyenne une croissance deux fois supérieure
et une rentabilité de quelques points de plus que celles qui n’exportent pas ;

e celles deviennent plus innovantes, car elles voient des innovations hors des
frontieres, ce qui leur donne des idées nouvelles, pour étre plus compétitives méme
sur leur marché national ;

o elles croissent et donc peuvent offrir des responsabilités plus variées afin de
conserver leurs personnels compétents et d’en attirer d’autres, afin de devenir
toujours plus efficaces sur leurs marchés.

Tout produit de qualité, s'il est bien vendu en France, est vendable dans le monde entier,
car nos amis étrangers ont les mémes besoins, mais il y faut de l'innovation commerciale
et de bons partenaires locaux.

La taille de I'entreprise importe peu car, parmi les 124 000 exportateurs francgais, il y a
86 000 TPE !
... et il y a des interprétes partout pour suivre linguistiquement I'exportateur !

. et la France est un des pays qui aident le plus ses exportateurs avec la Team France
Export (publique et privée) !

L'objet de ce cycle de manifestations est de sensibiliser toujours plus
d’entreprises a se développer hors des frontiéres pour mieux assurer leurs
croissances.

Entrepreneurs, n'ayez pas peur : donnez-vous le monde comme champ d’action!

Michel JONQUERES

Président de la Commission Internationale du MEDEF ile-de-France
Vice-président Comité fle-de-France des CCEF en charge des réseaux
Président du MEDEF Val-d’Oise

michel.jonqueres@orange.fr
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Patrick Baruel

Président

Comité Ile-de-France des Conseillers du Commerce
extérieur (CCE) de la France

‘ pbaruel@cnccef.org

Patrick Baruel a une formation en Master 2 en Commerce Interational et Master 2 en
Gestion de Patrimoine. Il a commencé sa carriére en tant que VSNE au Canada en tant
gue Directeur de Filiale pour la société PEG (1990-1992). Il a ensuite occupé le poste
de Directeur Commercial International chez Goardere SA (1992-1995). En 1995, il a
rejoint le Groupe de luxe Hermes ou il a occupé différentes fonctions de Directeur
commercial principalement au sein d'Hermeés Maison. Depuis, 2014, il est Président du
joaillier de la Place Vendome Jaubalet. Il a également occupé la fonction de Président
du Comité Val-de-Marne des Conseillers du Commerce Extérieur (2014-2016) avant
de devenir Président du Comité Ile-de-France (le plus important comité au monde avec
plus de 500 membres).

( ‘/ © LES CONSEILLERS DU COMMERCE
I ¢ EXTERIEUR DE LA FRANCE
ILE-DE-FRANCE

Le Comité Ile-de-France des Conseillers du Commerce Extérieur de la France (CCEF)
réunit en son sein les 7 Comités CCE départementaux de la Région Ile-de-France qui
regroupent quelques 500 CCE.

Un CCE est un chef ou un cadre d'entreprise qui a une grande expérience a
I'international de par ses responsabilités entrepreneuriales et qui accepte de donner
bénévolement un peu de son temps pour aider d'autres entreprises a se développer
commercialement hors des frontieres.

Ilya 4 100 CCE dans le monde dont 2 700 a I'étranger dans quelques 145 pays et
1 400 en France. Ils sont nommés par le gouvernement pour 3 ans renouvelables et
ont 4 missions principales :

- les conseils aux pouvoirs publics ;

- l'appui aux entreprises qui inclut le parrainage et la sensibilisation des

entreprises a utiliser des VIE ;
- la formation des étudiants a l'international ;
- l'attractivité de la France.

Dans l'aide aux exportateurs, les CCE peuvent étre un premier contact pour un
entrepreneur qui désire avoir des conseils avertis et des contacts pour se lancer dans
le monde.

www.cnccef.org
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Ambassadeur
de Hongrie en France

S.E.M. Georges Karolyi

HONGRIE

https://parizs.mfa.gov.hu/fra
trade.par@mfa.gov.hu

Superficie : 93 030 km?2
Capitale : Budapest
Villes principales : Debrecen, Miskolc, Szeged, Pécs, Gyo6r
Langue officielle : hongrois

Monnaie : forint hongrois (HUF)

Population : 9,8 M d’habitants
Croissance démographique (2017) : -0,3 %
Religion : pas de religion officielle

Données économiques

PIB (2019) : 143,8 Mds €

PIB par habitant (2019) : 13940 €
Croissance (2019) : 4,9 %
Chomage (2019) : 3,4 %

Inflation (2019) : 3,35 %

Solde budgétaire (2016) : -2 076,4 M €
Balance commerciale (2015) : 9831 M €

Principaux clients (2017) : Allemagne (28 %), Roumanie (5,4 %), Italie (5,1 %)
Principaux fournisseurs (2017) : Allemagne (26 %), Autriche (6,3 %), Chine
(5,79%)

Part des principaux secteurs d’activités dans le PIB (2016) :
o agriculture : 4,5 %
o industrie : 30,4 %
o services : 65,1 %

Exportations de la France vers la Hongrie (2019) : 3,72 Mds €
Importations frangaises depuis la Hongrie (2019) : 4,31 Mds €
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HONGRIE - Données générales et économiques

‘Taux de croissance -4,6% (prévision

Superficie : 93 030 km2
Population : 9,8 M hab.

Capitale : Budapest (1,75 M hab.) 4,9% 2020 : -6,4%)
Monnaie : Forint hongrois (HUF) 1 EUR = 360 HUF 2,1% -4,6% (Q1-3)
Langue : Hongrois EE i prévision 2020 :
Type de régime politique : république parlementaire 75%
3.35% 2,7% (prévision
Fuseau horaire : GMT + 1h ¢ 2020 : -3,4%)
Paris - Budapest : 2h de vol 3,4% 4,4%

Secteurs porteurs : Industrie automobile et équipementier, Industrie électronique, Technologies de
I'information et de la télécommunication, Centres de services partagés (SSC), Logistique, Industrie agro-
alimentaire, Sciences de la vie, industrie pharmaceutique, Technologie médicale, Energies renouvelables,
Tourisme

Notation financiére : perspectives stables / positives (Moody’s, Fitch, S&P...)

Les échanges commerciaux franco-hongrois et la présence francaise en Hongrie

La France est le 8¢me partenaire commercial de la Hongrie avec 4% de part des échanges totaux de biens
et services

T T I s principo postes des changes st s

équipements mécaniques, le matériel électrique,

2018 3.700,0 4.552,9 8.252,8 : ; :
électronique et informatique, le matériel de transport,
2019 3.767,2 4.716,2 8.483,4 les produits pharmaceutiques et chimiques, ainsi que
2020. I-1X. 2.823,1 3.168,9 5.992,0 les produits liés a I'industrie agroalimentaire.
Millions d’EUR

Apres I'Allemagne (17,6 Mds), les USA (11,6 Mds) et FAutriche (7 Mds), la France est le 4éme investisseur
en Hongrie, avec un stock d'investissement de 5 Mds d’euros.

4eme investisseur 5 Mds € stock 45 620 employés 491 entreprises 9,058 Mds € CA

Les 10 plus grandes entreprises frangaises en termes de chiffre d'affaires et d’employés

illions EU Effectifs (2020/11)
1. SANOFI-AVENTIS 963,78 1. AUCHAN 6990
2. AUCHAN 927,07 2. Groupe Servier (Egis) 3529
3. Schneider Electric 790,47 3. Valeo Auto-Electric 2 656
4. Groupe PSA 705,01 4. SANOFI-AVENTIS 2009
5. MICHELIN 678,24 5. Schneider Electric 1650
6. Valeo Auto-Electric 520,25 6. MICHELIN 1296
7. Groupe Servier (Egis) 454,20 7. Groupe PSA (Opel) 1157
8. Groupe Colas 349,16 8. Decathlon 1121
9. Decathlon 178,38 9. SUEZ Water Technologies 1110
10. SUEZ Water Technologies 152,56 10, Groupe Colas 1030

5 entreprises frangaises se trouvent parmi les 87 partenaires stratégiques du gouvernement hongrois :
Dalkia/Veolia, SANOFI-AVENTIS, EGIS, Schneider Electric, Servier Hungaria.

*Le Bélier était la 6éme avant sa reprise par le chinois Wencan en juillet 2020.
SANOFI » Schneider PSA  fychan Valeo S Cee I cous

Sravns MICHELIN
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Les investissements récents les plus marquants (2019 & 2020)

AUCHAN | inauguration du nouveau centre logistique a Ullé
OPEL / PSA | investissement pour la production de nouveaux moteurs 3 cylindres essence

SANOFI | investissement pour un nouveau centre pour les activités support et production de seringues injectables, création d’'un
centre d’excellence de services partagés

VALEO | Création d’une nouvelle usine dans le cadre de la coentreprise Valeo Siemens. Création d'un nouvel entrepét logistique de
14 000 m? et d'une extension de l'usine Valeo de Veszprém

SUEZ WATER TECHNOLOGIES | Extension de la capacité de production de I'usine d'Oroszlany

AIRBUS HELICOPTERS | création a Gyula d’une usine de production de piéces mécaniques de haute précision pour ses hélicoptéres
CEVA | nouvel investissement situé a 20 km de I'aéroport de Budapest pour la construction d'une nouvelle usine

EGIS / SERVIER | nouvel investissement dans son usine de Kérmend pour la production de substances pour le traitement du cancer
GMD CAST | investissement pour une nouvelle usine de production de piéces aluminium pour le secteur automobile a Dorog

LDD | investissements en Hongrie dans la filiere des volailles/canards par le rachat de la société Tranzit

Tendences récentes : moindre prépondérance des grands groupes frangais (réinvestissements) et une
participation accrue des PME et des ETI dans le flux des investissements liés a de nouvelles implantations.

Les raisons majeures pour investir en Hongrie

* Une main-d’ceuvre qualifiée et a un coit raisonnable (salaire brut moyen 1100 EUR)

* Une économie nationale en expansion — 4,9% du PIB avant la crise

* Localisation favorable - un carrefour commercial situé au cceur de I'Europe, au croisement de quatre corridors
paneuropéens de transport

* Une infrastructure logistique et un réseau de télécommunication hautement développés

* Des synergies commerciales avec les fournisseurs locaux

* Coopération entre les secteurs de I'économie et de Facadémie

* Reégime fiscal favorable - IS a taux unique de 9% (le plus bas en UE), baisse progressive de la contribution patronale
dans les salaires (15,5% actuellement, le plus bas en UE)

* Incitatifs gouvernementaux pour les investisseurs — aides financieres directes, allegements fiscaux (liés aux
développements /sur les cotisations sociales), aides liées aux subventions a la formation, nouvelles formes
d’incitations liées aux activités de R&D des entreprises et la réalisation des investissements a forte intensité
technologique

“Les avantages uniques de notre société hongroise peuvent étre résumés par une localisation favorable, 'ensemble des pays de I'UE
se trouvant a une distance de moins de 2 heures, une économie nationale en expansion, la Hongrie état membre de PUE, une main

d’ceuvre qualifiée et talentueuse, peu de barriéres linguistiques et des colits raisonnables.”
/Dinesh Thampi, Directeur général. Tata Consultancy Services/
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Peter Bosznay

Président
Comité Hongrie des Conseillers du Commerce Extérieur

bosznay@outlook.com

Peter Bosznay, né en 1957, franco-hongrois, dipldmé du CPA Lyon, est actuellement
consultant indépendant.

Il débute au sein des Nouvelles Messageries de la Presse Parisienne en 1981 dont il
devient directeur régional Provence Alpes Cote d’Azur. Il est nommé a la téte de
différentes filiales du groupe avant de rejoindre le groupe Lagardere en 1998 pour
participer aux acquisitions en Hongrie.

Il dirigera et développera I'entité hongroise de distribution et de commerce de détail
jusqu’a fin 2017 et la vente de l'entreprise pour des raisons de réalignement
stratégique décidé par Lagardere.

Il accompagnera le nouvel actionnaire pendant 2 ans avant de se reconvertir dans le
conseil aux entreprises.

Il est président du Comité Hongrie des Conseillers du Commerce Extérieur depuis
2011.

Le Comité Hongrie des CCE

Fort de ses 16 Conseillers représentants de la présence frangaise en Hongrie dans les
secteurs les plus divers (banque, événementiel, hotellerie, transports, grande
distribution, services aux entreprises, automobile, assurance, formation, conseil
juridique ...), le Comité Hongrie participe pleinement a la « Team France » aux cOtés
de la Chambre de Commerce et d'Industrie France Hongrie et du Service Economique
de I'Ambassade.

Le conseil aux pouvoirs publics, I'appui aux entreprises en liaison étroite avec la CCIFH,
la promotion de I'attractivité de la France, la formation des jeunes a l'international
constituent les quatre missions du Comité Hongrie.

Les Conseillers du Comité Hongrie apportent expérience, expertise et diversité dans la
réalisation de ces missions et au renforcement des liens économiques entre la France
et la Hongrie.
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Ambassadeur
de Pologne en France

S.E.M. Tomasz Mtynarski

POLOGNE

https://www.gov.pl/web/francja
paris.amb.info@msz.gov.pl

Superficie : 306 190 km?2

Capitale : Varsovie (1,7 M d’hab.)

Villes principales : Cracovie (765 320 hab.), £6dz (698 688 hab.), Wroctaw (637 075
hab.)

Langue officielle : polonais

Monnaie : zioty (1 € = 4,2 PLN)

Population (au ler jan. 2019) : 38,4 M d’habitants

Croissance démographique (mai 2019) : -0,6 %

Religion : pas de religion officielle - catholique (93%), orthodoxe (0,7%), protestante
(0,2%)

Données économiques

PIB (2019) : 532 Mds €

PIB par habitant (2019) : 13 000 €
Croissance (2019) : 4,5 %
Chomage (2019) : 5,2 %

Inflation (2019) : 2,1 %

Dette publique brute (2018) : 229 134,8 Mds€ (48,9% du PIB)
Déficit public (2018) : - 858,7 M€ (-0,2% du PIB)

Principaux clients (2018) : Allemagne (28,2%), Rép. tcheque (6,4%), R-Uni (6,2%)
Principaux fournisseurs (2018): Allemagne (22,6%), Chine (11,6%), Russie (7,1%)

Part des principaux secteurs d’activités dans le PIB (2018) :
agriculture : 2,4%

industrie : 25,0%

services : 72,6%

R&D : 1,03%

O O O O

Exportations de la France vers la Pologne (2019) : 10,2 Mds €
Importations frangaises depuis la Pologne (2019) : 11,8 Mds €
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Echanges commerciaux entre la Pologne et la France 2004-
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S s e ol L'économie de la Pologne

Croi é ique: 5,4% PIB (2018), 4,5% PIB (2019), contraction du PIB
éstimée d 3,2% PIB (2020)

PIB: 586 milliards USD -> 6éme dans UE et 21éme dans le monde

PIB per capita: 34,431 USD

Inflation: 2,1% (2019), 2,3% (2020)

Chémage : 5,2% (2019), 6,1% (2020)

Déficit: 1,5% (2017), 0,9% (2018), 0,7% (2019), 9,5% du PIB (2020)

Dette publique: 50,6 (2017), 48,8 (2018) 46% (2019), 58% du PIB (2020)
Compeétitivité: 39eéme dans le monde selon World Economic Forum (2018)
Export: 238,1 milliards d’euros (2019) Import: 237 milliards d’euros (2019)
Innovation: 22&me position selon Bloomberg Innovation Index

Rating: Fitch: A —; S&P: A - ; Moody's: A2
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* 4eme investisseur étranger en Pologne

* 18,1 milliards d'euros d’investissements
frangais en Pologne (2018)

* 1300 entreprises francaises actives en Pologne

i, Amb
So dela Répubigue de Pologne
T @ Paris

Echanges commerciaux entre |a Pologne et la France en 2019

2019 (milliards d’euros)

(milliards d'euros)

T T T

200420052010201120122013201420152016201720182015

Pour la France, le commerce avec |a Pologne est supérieur aux
échanges avec [a Russie et |e Japon. W Exportations polonaises vers la FR

Avec des échanges commerciaux atteignant presque 22 Md EUR, en (2019) - 11,8 mld euro

hausse de 5,5% en 2019, |z France constitue le 4éme partenaire

commercial de la Pologne. ; :
g M Exportations francaises vers la PL

(2019) - 10,2 mld euro
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B Sro el K Coopération bilatérale — les perspectives

N ElectroMobility

- I'énergie nucléaire . " Poland
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@ Bicisko-Biata

@
>
Krosno 2

Plan national de relance de I’économie

58 milliards d’euros dont 23,8 milliards d'euros de fonds européens non
remboursables et 34,2 milliarsd d'euros de prét.

Trois priorités
I. Renforcer le caractére innovant de I'économie polonaise

Il. Réformes et investissements dans le domaine de I'emploi

Ill. «Transformation verte» - vers une énergie propre
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Jean Rossi
Avocat, Partner
PwC Legal Zelaznicki

Président
Comité Pologne des CCE

jean.rossi@pwc.com

Jean Rossi dirige le département immobilier de PWC Legal et le French Desk a Varsovie.

En Pologne depuis plus de 20 ans, il conseille les investisseurs dans les acquisitions
immobilieres et le financement de projets et possede une vaste expérience en matiere
de finances, d'entreprises et de fiscalité.

Jean Rossi est président des Conseillers francais du commerce extérieur (CCE) en
Pologne. Depuis plusieurs années, des classements prestigieux tels que Chambers
Europe et Legal 500 classent M. Rossi parmi les principaux avocats spécialisés en droit
immobilier en Pologne.

PWC Legal, cabinet juridique, fait partie de PWC en Pologne. PWC dispose en Pologne
de 7 bureaux couvrant tout le territoire.

PWC Legal assiste tous les investisseurs dans leur développement, dans les différents
domaines nécessaires a un investissement pérenne.
http://www.pwc.pl

Le Comité Pologne des CCE
v' 33 conseillers
v' Davantage de PME représentées (groupe de travail PME)
v' Les réunions mensuelles avec une personnalité du monde politique ou
économique
2 groupes de travail :
v Parrainage PME et appui a l'international
v V.LE.
3 themes transversaux :
v L'image des entreprises francaises en Pologne
v/ Comment aider les entreprises francaises a étre plus présentes a |'exportation
v Comment faciliter les investissements en Pologne
Actions du Comité :
v"Un film « Investir en Pologne »: http://ccepologne.org/2018/09/28/la-pologne/
v Des réunions régionales avec les missions économiques.
v Le séminaire sur la Pologne au Senat, des réunions avec plusieurs ministres.
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Ambassadeur
de la République tcheque
en France

République
tcheque

S.E.M. Michal Fleischmann

paris@embassy.mzv.cz

( https://www.mzv.cz/paris/fr J

Superficie : 78 866 km=2

Capitale : Prague

Villes principales : Brno, Ostrava, Plzen
Langue officielle : tcheque

Monnaie : couronne tcheque (CZK)

Population : 10,6 M d’habitants
Croissance démographique (2017) : + 0,2 %

Religion : pas de religion officielle

Données économiques

PIB (2019) : 220,2 Mds €

PIB par habitant (2019) : 19 260 €
Croissance (2019) : 2,3 %
Chomage (2019) : 2,8 %

Inflation (2019) : 2,8 %

Solde budgétaire (2016) : -1 019,3 M €
Balance commerciale (2015) : 17297 M €

Principaux clients : Allemagne, Slovaquie, Pologne
Principaux fournisseurs : Allemagne, Pologne, Slovaquie

Part des principaux secteurs d’activités dans le PIB (2015) :
o agriculture : 2,4 %
o industrie : 38,1 %
o services : 59,5 %

Exportations de la France vers la République tcheque (2019) : 5 Mds €
Importations francaises depuis la Rép. tcheque (2019) : 9,2 Mds €
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La France et la Tchéquie — les non-voisins assez proches

Chiffres clés de la Tchéquie

PIB par habitant & parité

du pouvoir d'achat en 2019 20.620 €
Croissance du PIB 2019 2,3%
- estimation 2020 -76%
- prévision 2021 3.0%
Inflation 2019 28%
- estimation 2020 3,2%
- prévision 2021 23%
Chomage 2019 28%
- estimation 2020 3.6%
- prévision 2021 44%

Dette publique 2019 en pourcentage duPIB  30,2%
Dette extérieure 2019 en pourcentage du PIB 77,8 %

Exportations 2019 1784 milliards €
-dont vers |a France 9,2 milliards €
- estimation 2020 7.7 milliards €
Importations 2019 160,4 milliards €
- dont depuis la France 5.0 milliards €
- estimation 2020 4.3 milliards €
Tchéquie

Déficit budgétaire 2020

»

T /

v e
Exportations frangaises vers la Tchéquie
5 milliards € en 2019, principalement :

- automobiles

- machines industriels

- équipements électriques

- produits pharmaceutiques et cosmétiques

Importations frangaises depuis la Tchéquie
9,2 milliards € en 2019, principalement :

A - automobiles

- machines industriels

o I ) . - équipements électriques
3‘ b * - composants informatiques

N . Investissements frangais en Tchéquie

&, (7,3 % dustock des investissements directs
étrangers en Tchéquie & fin 2018

Villes principales et pays voisins

Liberec @

Praha(Prague)
0

Ostrava @

Plzen @ TCHEQU \E

@ Olomouc

Ceské Budéjovice
[¢]

AUTRICHE

Population 10,6 millions
- dont de la capitale 1,3 millions

Salaire brut moyen mensuel 34.125 couronnes tchéques = 1.329 €

programmé 40 milliards CZK (couronnes tchéques) = 1,5 milliard €, réalisé 367 4 milliards CZK = 14,1 milliards €, soit 6,8% du PIB

Principales aides anti-Covid

Allocation d'activité partielle

80-100 %, max. 50 000 CZK (1 900 £) par employé et par mois

Compensation de loyer

50 %, max. 10 millions CZK (385 mille €) par trimestre

Prét garanti par I'Etat
Jusqu'a 50 millions CZK (1,9 million €) par prét

Subvention de nouvelles technologies anti-Covid

Jusqu'a 20 millions CZK (770 mille €) par projet

Plan de relance

225,6 milliards CZK (couronnes tcheques) = 8,7 milliards €
(sous réserve d'approbation par la Commission européenne)

Transition écologique et infrastructure 4.5 milliards €

Régulation et soutien aux entreprises 1,2 milliard €
Transition numérique 1,0 milliard €
Formation et emploi 0,9 milliard €
Santé et immunité 0,6 milliard €

Recherche, développement et innovation 0,5 milliard €
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Représentations tcheques en France

a Paris :

Ambassade de la République tchéque

www.mzv.cz/paris/fr

CzechTrade et Czechlnvest (agences gouvernementales)
www.czechtradeoffices.com/frifr

CzechTourism (agence gouvernementale)
www.czechtourism.com/fr

Centre tchéque (culturel)
www.czechcentres cz/paris

aux régions :

Consulats honoraires
www.mzv.cz/paris/fr/service_consulaire/consulats_tch_ques_en_france

Baie-Mahault (Guadeloupe)

Bordeaux
Dijon
Lile
Lyon
Marseille
Nantes

Strasbourg
Toulouse

Q 100 km
[

Bordeaux

Toulouse
®

Strashourg

Dijon
®

Marseille

Assistance aux entrepreneurs frangais en Tchéquie

Investisseurs :

Importateurs :

Exportateurs :

Tous ;

Czechlnvest (agence gouvernementale tcheque)
www.czechinvest.org/en

CzechTrade (agence gouvernementale tchéque)
www.czechtradeoffices.com

Business France (bureau de Pragus)
cz.ambafrance.org/-la-mission-economique-ubifrance

Chambre de commerce franco-tcheque (a Prague)
quelque 300 membres, surtout les sociétés frangaises
déja implantées en Tchéequie

www.chambre.cz

£

CZECHINVEST

]

CzechTrade

BUSINESSFRANCE

(i CHAMBRE DE COMMERCE

FRANCO-TCHEQUE
FRANCOUZSKO-CESKA
OBCHODNI KOMORA
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Arnaud Burlin

Directeur général Europe centrale
Unibail Rodamco

Président
Comité Tchéquie des CCE

arnaud.burlin@urw.com

Titulaire d "un master a HEC et en Finances a |'Université de Paris, Arnaud Burlin a
démarré sa carriere chez PricewaterhouseCoopers et Airbus (USA).

Il a ensuite dirigé le Controling chez McDonald’s France, avant de prendre la Direction
des Opérations en rejoignant le Comité de Direction France puis a pris la Présidence
de la République tcheque et de la Slovaquie en contribuant aux stratégies pan-
Européennes de McDonald’s.

Arnaud Burlin est aujourd’hui membre du Comité exécutif du groupe Unibail-Rodamco-
Westfield et dirige la zone Europe Centrale ainsi que les fonctions commerciales
internationales du groupe.

Unibail-Rodamco-Westfield

Unibail-Rodamco-Westfield est le premier créateur et opérateur global de centres de
shopping de destination, avec un portefeuille valorisé a 58,3 Mds€ au 30 septembre
2020, dont 86% en commerce, 7% en bureaux, 5% en sites de congrés & expositions
et 2% en services. Aujourd’hui, nous possédons 89 centres de shopping, incluant 55
« flagships » dans les villes les plus dynamiques d’Europe et des Etats-Unis. Présents
sur 2 continents et dans 12 pays, nos centres accueillent chaque année 1,2 milliard de
visites. Au 30 septembre 2020, nous disposions d'un portefeuille de projets de
développement a hauteur de 5,4 Mds €. Grace a nos 3 400 employés et a une
expérience et un savoir-faire inégalés, nous sommes en position idéale pour générer
de la valeur et développer des projets d’envergure internationale.

https://www.urw.com/fr-fr
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Ambassadeur
de Roumanie en France

S.E.M. Luca Niculescu

ROUMANIE

https://paris.mae.ro/fr
paris.economic@mae.ro

Superficie : 238 391 km?2

Capitale : Bucarest

Villes principales : Cluj-Napoca, Timisoara, Iasi, Constanta, Craiova, Brasov, Galati
Langue officielle : roumain

Monnaie : leu (1 € = 4,87 RON en octobre 2020)

Population : 19,4 M d’habitants

Croissance démographique : (2019) : -0,35 %

Religions : pas de religion officielle. Orthodoxie (env. 80 %), protestantisme (env.
7 %), catholicisme (env. 5 %)

Données économiques :

PIB (2019) : 223 Mds €

PIB par habitant (2019) : 11 300 €
Croissance (2019) : 4,1 %
Chomage (2019) : 3,9 %

Inflation (2019) : 3,8 %

Déficit budgétaire (prév. 2020) : -9,1%
Dette publique (2020 T1) : 83 Mds € (37,4% du PIB)

Principaux clients : Allemagne (23%), Italie (11%), France (7%), Hongrie (5%)
Principaux fournisseurs : Allemagne (20%), Italie (9%), Hongrie (7%), Chine
(7%), Pologne (6%), France (5%)

Part des principaux secteurs d’activités dans le PIB (2019) :
o agriculture : 4%
o industrie : 24%
o services : 56%

Exportations de la France vers la Roumanie : 4,2 Mds €
Importations frangaises depuis la Roumanie : 4,3 Mds €
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Croissance PIB (%)
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7.2
& 35 34 3,
:'1 4
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3.9 Prévision
5,5 2020: -4,4%
2009 2010 2021: 4.5%
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(Source: L Institut National de La Statistique) {Source: Conmission Nationale de Stratégie et Prévision)

@ i
@investromania

Le Commerce Exterieur de la Roumanie

- Les exportations et importations de la Roumaaie se font
principalement avec les pays europeens (87,690 des
exportations totales et 86,34, dez importations totales),
Les ech intr. i (aR ie avec
155 26 Etars memshres do I'UE) reprscentsnt 72.004 des
exportations ot 72,205 des importations.

. Lz France est Fun des principaux  partenaires
commerciaux de la Roumanie (3éme place a
Texportation et 6éme place & 'importation). La France
se situe également su 3éme rang parmi les pays avec
lesquels la Roumanie a un excédent commercial. Au
niveau de I'UE la France occupe la Zeme place dans le
top des pays avee lesquek Ia Roumanis snregistro un
zolde sxcadantzire, apres Ia Crande-Brotagne.

. Au cours des 7 premiers mois de 2020, le volume des
échanges bilatéraux s'est élevé 3 4,38 mid. EUR. en
baisse de 209 par rapport & la méme période de
Tannée précédents, dout les exportations s'élevaient a
2,24 mld. EUR (-23,3%) et les importations totalizent
2,14 mld. EUR (-166¢). Ces baiszes zont ducs a la crise
généree par la pandomic COVID 19, La balance

iale 2 gistrs wm d pour la

Roumanie de 95,7 mil. FUR.

@ 2
#investromania
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stissements Francais en Roumanie

{, RENAULT

/ In
SAINT-GOBAIN
Entreprise Secteur Date
RENAULT
AUTOMOBILE DACIA SA st & ile 1999 - TECHNOLOGIE SOCIETE
. GNGIG ROUMANIE GENERALE
RENAULT TECHNOLOGIES ROMANLA 2007
SAINT GOBAIN abricant de verre 2004 >
ENGIE &ectricité, gaz et eau 2000 Ruchan ACCORHOTELS
SOCIETE GENERALE aervices financiers 1991
AUCHAN commerce 2008 £
ACCOR hotels & restaurants 2015 A ( 9
ma.nﬂ"oEm t:nm"ncrvr : v;,r;n: Curtefous
MICHELIN brication du pneumatiques 2001 AIR LIQUIDE ora ge-
AIR LIQUIDE fabricant de gaz Industriels 1009 ﬂ A
ORANGE mac 1996 -
e H BNP PARIBAS

BNP PARIBAS services financiers 2008 *’é
NTN SNR fabrication de roulements mécaniques 2003 Qo 9(, BN
LEROY MERLIN commerce 2004 N v SNR,

L J 4
®nvestromania

% du nombre total d'entreprises

La source: Office national du registre du commerce (ONRC)
Selon les données disponibles du Registre national du commerce, au cours de la période de référence, la
contribution la plus élevée de souscription au capital des entreprises frangaises se trouve dans le secteur minier
et manufacturier (57,57%), le commerce de gros et de détail; le secteur de la réparation des véhicules
automobiles et des motos (20,13%) et le secteur d'Intermédiation financiére et d'assurance (13,95%).

*Le capital sacial souscrit ne représente qu'une partie du total des IDE. Selon I'ONRC, le pays d origine de I'investissement est le pavs
d'origine du capital et non le pays d'origine de ia société transnationale. #investromania

delivery consortivm

Airbus Helicopters Brasov
ELI- NP Magurele

T

HELLA Technical Center Cralova SONACA Turda ERICSSON Bucuresti

THALES Bucuresti
sinvestromania
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Eric Stab

PDG
Engie Romania

Président
Comité Roumanie des CCE

eric.stab@engie.com

Eric Stab est, depuis 2010, Président-Directeur Général d'ENGIE Romania et dirige les
activités d’ENGIE en Europe de I'Est (Roumanie, Pologne, Slovaquie, République
Tcheque), une région dans laquelle le groupe réalise un chiffre d’affaires d’environ 1,6
milliard d'euros et compte 6 000 salariés.

Eric Stab préside depuis 2019 le Comité Roumanie des Conseillers du Commerce
Extérieur de la France (CCEF). Il a également présidé le Conseil des Investisseurs
Etrangers (FIC), dont il est a présent Vice-Président, et est membre du Comité Exécutif
de la Coalition pour le Développement de la Roumanie. Il préside en outre la Fédération
Roumaine des Entreprises d’Utilités Energétiques (ACUE).

Sa carriere a débuté il y a 29 ans chez Gaz de France en Allemagne, ou il a occupé
plusieurs postes de direction pendant neuf ans. Il a ensuite dirigé les ventes de gaz en
Europe de Gaz de France, et, ultérieurement, pris la direction de la filiale britannique
du groupe en charge de la fourniture d’énergie et de la production d'électricité. Aprés
la fusion entre Gaz de France et Suez, Eric Stab a été nommé en 2008 a la téte des
activités énergétiques de GDF SUEZ en Europe de I'Est.

Il est diplomé de I'ESCP Europe et du Programme Exécutif de I'Université de Stanford.

.
CNGIC

ENGIE Romania est la filiale roumaine du groupe ENGIE. Leader national de la
distribution de gaz, I'entreprise est également, avec prés de deux millions de clients,
I'un des principaux fournisseurs de gaz et d’électricité du pays, un acteur de premier
plan des services énergétiques et un important producteur d’énergies renouvelables
(110 MW de capacité éolienne et solaire installée).

Fort de I'expertise du groupe ENGIE et de ses 4 000 salariés en Roumanie, ENGIE
Romania est un acteur-clé de la transition énergétique du pays, avec des
investissements significatifs dans les énergies renouvelables, les réseaux de
distribution et la réduction de I'empreinte carbone des consommateurs d’énergie.
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Ambassadeur
e de la République slovaque

en France

S.E.M. Luca Niculescu

SLOVAQUIE

https://www.mzv.sk/web/pariz-fr
emb.paris@mzv.sk

Superficie : 49 035 km?2

Capitale : Bratislava (426 000 hab.)

Villes principales : KoSice (239 000 hab.), Predov (90 000 hab.), Zilina (81 000
hab.), Banska Bystrica (79 000 hab.), Nitra (77 000 hab.), Trnava (66 000 hab.).
Langue officielle : slovaque

Monnaie : euro (depuis le 1er janvier 2009)

Population : 5,4 d’habitants
Croissance démographique (2017) : 0,2 %

Religion(s) : pas de religion officielle. Catholicisme romain, protestantisme.

Données économiques

PIB (2019) : 87,56 Mds €

PIB par habitant (2019) : 16 315 €
Croissance (2019) : 2,3 %
Chomage (2019) : 5,8 %

Inflation (2019) : 2,5 %

Solde budgétaire (2015) : -2 130,3 M€

Principaux clients (2016) : Allemagne (22 %), République tcheque (12,4 %),
Pologne (8,3 %)

Principaux fournisseurs (2016) : Allemagne (16 %), République tcheque (11,3%),
Chine (8,8 %)

Part des principaux secteurs d’activités dans le PIB (2016) :
o agriculture : 4 %
o industrie : 34,5 %
o services : 61,5 %

Exportations de la France vers la Slovaquie (2017) : 2,7 Mds €
Importations frangaises depuis la Slovaquie (2017) : 4,4 Mds €
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Slovaquie | e AMBASSADE
Informations générales

DE LA REPUBLIQUIE SLOVAQUE
A PARIS

Superficie totale: 49 035 km2
Population: 5,4 millions d'habitants
Capitale: Bratislava

Membre de |'Union européenne, Eurozone, /

Espace Schengen, OCDE, OMC, OTAN

Cela signifie 600 millions de clients \
dans un rayon de 2 000 km et beaucoup plus prés
que vous ne le pensez !!! :

Slovaquie | e AMBASSADE

S DE LA REPUBLIQUE SLOVAQUE
10 Raisons A PARIS

1, LOCALISATION - Une position stratégique au ceeur de I'Europe avec un grand potentiel d'exportation

ra

. SECURITE ET STABILITE - L'une des plus sires et des plus politiquement stables pays en Europe (source :
Groupe d'assurance crédit Credendo)

3. EURDZOME - Membre de la zone euro depuis 2009, 'un des rares en Europe centrale et orientale

4. UNE MAIN-D'CEUVRE QUALIFIEE - Rentabilité, compétences et une main-d'suvre loyale possédant
d'excellentes compétences multilingues

5. FRODUCTIVITE - Le taux de productivité du travail le plus élevé en Europe centrale et orientale (source :
Eurostat]

6. ENVIRONKEMENT AMICIAL POUR LES INVESTISSEURS - Le gouvernement slovaque ne cesse d'améliorer la
qualité de 'environnement local pour les entreprises et les investissements

7. ECOSYSTEME INNOVATEUR - la plus grande part des emplois & valeur ajoutée en Europe centrale et orientale,
préte pour de nouveaux investissements dans la R&D et l'innovation

8. ECONOMIE OUVERTE - Une des économies les plus ouvertes et orientées vers l'exportation dans I'UE (seurce -
Eurastat)

9. INFRASTRUCTURE DEVELOPPEE - Réseau d'infrastructures développé et en croiszance constante de liaisons

routiéres, ferroviaires et aériennes

10.INCENTIVES - Régime favorable aux investi s ef réglmes fiscany spéeiaux pour les activitds de R&D

i e Bmid

Slovaquie | e AMBASSADE
2 - 5 DE LA REPUBLIQUE SLOVAQUE
Faits macroeconomiques

A PARIS
2017 2018 2020
[prévision]
X 38 23 6.0

CROISSANCE 21
RESLLEDU
8 (%)

TAUX DE o9r 81 635 5B 6.8
CHOMAGE
™)

La Slovaruie a
une trés bonne cote de crédit: A+ (Standard & Poor's), £ (Fitch), A2 (Moody's), 0 (DECD Country Risk)

un des taux d'endettement les plus bas de la zone euro: dette publique avant COVID-19 & 50 9% du PIB {2019) avec
une prévision pour , pandémique” 2020 a £2,2% - toujours en conformité avec les régles de I'UE |

La Slovaquie est considéréa comme I"économie la plus ouverte de I'UE

1&re place dans 'UE en matigre d'exportation de biens (86,4% du PIB)
- 4e place dans I'UE pour les exportations de biens et de services (97,3% du PIB)

La Slovaguie est

- numérn 1 du classement de |2 Bangue mondiale en matigre de "Ease Of Trading Across Borders” (Facilite des
echanges transfrontaliers)

- numéro 12 du classement de la Chambre de Commerce Internationzle dans indice de référence "Open Markets
Index" (Index des marchés ouverts)
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Slovaquie | AMBASSADE
Main d'ceuvre EEP:_‘-:( Il;épuauqussmmcy[
productive et qualifiée

Les investisseurs peuvent trouver en Slovagquie une main-d'ceuvre qui excelle dans trois grands demaines : -

1.) la productivité - le plus élevé 4 Visegrad 4 78% 75.7% 645% 63%
=

L v - w

- le salaive mensuel brut moyen (in EUR) 1087 1280 1154 1191

2) le cofit du trava

3.} la qualification - @ mmmmmb |3 proportion de personnes agées de 25 & 64 ans ayant au moins un dipléme
de niveau secondaire, par rapport & une moyenne européenne de 78 %, mmmmp  Slovanues capables de
parler au minimum UNE langue étrangére, alors que les langues étrangéres les plus couramment enseignées dans

=

les écoles secondaires slovaques sont... 93% =g 42% __BEID B I I

Enplus..:

.d La plus forte propertion d'emplois & forte valeur ajoutée : La part de 'emploi total dans les secteurs de
haute technologie 4 haute et moyenne itensité est la plus élevée dans la région

- Les relations de travail constructives: le plus petit nombre de pertes jours ouvrables en raison des actions

syndicales en Europe

La population active qui travaille dur: le pourcentage le plus élevé de personnes travaillant la nuir er le

week-end en Europe centrale et arientale Slovaquie I AMBASSADE
e | S : = DE LA REPUBLIQUE SLOVAQUE -
= Systeme fiscal simple A pARIS

o3 bindétice

Slovaquie

325
Pologne

Rép. Tchéque

)
o
Slovaquie |

Piliers de I'économie slovaque

VA

<4 Hongrie
& m 42 n 20 10 o
= F
J - plus d'un million de véhicules produits @ Q@B «1a moTons
[ 1 - 509% de la part de l'industrie automobile hececcd
iﬁ Industrie sur la production industrielle totale . D r&
] guiomobile - 275.000 personnes employées directement TROURS
et indirectement dans le secteur automobile
B
- 65+ BSCs déja #tablis en Slovaquie
- 82% des centres offrent des fonctions
5 et des processus transactionnels i plus
Centre de services P
aux entreprises (BSCs) RN ISR Ao
- 74 000 personnes employées par les
) BSCs
11% de I'IECE sur la production
b ) i ST Panasonic
N\ Composants manufacturiére totale ideas for life
)1 ele’cn‘onfques gt - 217 entreprises dans 1'lECE FOXconn
/ électriques
IECE - 74 000 personnes employées dans I'lECE NUO w
J f 4,6% de contribution des TIC au PlB\ (Sygi(
' Technologies de slovaque P Systen
'information - 38 sociétés et studios de développement L
| etdela co_;.llncnunica(ion de jeux vidéo *a::a"‘ orangs
- Plus de 67 000 emplois dans le secteur P oolve [ senowo
S \_ desTIC
(- 33 500 employés de R&D dans 1b5\ @nilnendal @ {
installations de R&D CONTITECH hsian)
Recherche et G SAUR
% o P D o sommEA =D DANFOSS
Développement 30 % de toutes les puhh(a‘tmnv dans le‘s ;
R&D revues scientifiques internationales sur la ? )
recherche sur les matériaux proviennent de SIEMENS M
Slavaquie
) \Jeva J B
\ La SLOVAQUIE a ét¢é la destination finale d'investissement de plusieurs centaines de projets réussis dans [
)J différents pays et dans un large éventail de secteurs industriels. Vous étes également les bienvenus! 31
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Miroslav Kot

Président
Chambre de Commerce Franco-Slovaque

Vice-président
Comité Slovaquie des CCE
kot@fsok.sk

www.fsok.sk

Apreés avoir terminé ses études a I'lUniversité Libre de Bruxelles, Miroslav Kot a démarré
sa carriere a Prague aupres de la société Sogec dans le domaine de la promotion des
ventes. Il a ensuite rejoint en 2004 le siege de Veolia Environnement a Paris pour
contribuer au développement des services aux industriels. Il a travaillé pour le compte
du groupe Veolia en Slovaquie en tant que directeur administratif et financier puis
directeur commercial. Aprés avoir occupé pendant plus de trois ans le poste du
directeur général de Veolia Energie en Slovaquie, il a quitté le groupe en 2017. Il
exerce aujourd’hui des activités dans le développement immobilier et il est cofondateur
du fond d "investissement HardWood active entre autres dans le domaine des soins de
santé en Slovaquie.

Miroslav Kot est président de la Chambre de Commerce Franco-Slovaque et Vice-
président du Comité slovaque des Conseillers du Commerce extérieur de la France.

» CCI FRANCO-SLOVAQUE

CHAMBRE DE COMMERCE FRANCO-SLOVAQUE @ FRANCUZSKO-SLOVENSKA
OBCHODNA KOMORA

Depuis sa création en 1994, la Chambre de Commerce Franco-Slovaque (CCFS) est
devenue un acteur important de I'environnement des entreprises et partenaire des
institutions slovaques, francaises et européennes. Aujourd’hui elle rassemble
approximativement 120 sociétés, dont les plus grands investisseurs étrangers en
Slovaquie et reste I'une des chambres bilatérales les plus actives en Slovaquie. Depuis
25 ans la Chambre contribue a la création des conditions favorables aux
investissements et activités économiques et agit activement en faveur des relations
avec les administrations publiques, organisations patronales et autres associations.

La CCFS est le partenaire référencé de la plateforme Team France Eexport, I'opérateur
agréé pour le Cheque Relance Export en Slovaquie et elle fait partie du réseau CCIFI.

Le Service d’Appui aux Entreprises auprés de la CCFS propose les services suivants :
v Recherche d’informations sur les marchés slovaque et frangais ;

v Etudes sur mesure (caractéristiques de différents secteurs, recherches de
renseignements sur le marché) ;

Identification de partenaires commerciaux potentiels, I'organisation de RDV BtoB ;
Evaluation de I'intérét pour le produit/service chez le client potentiel ;
Organisation de la participation aux foires et salons ;

Organisation de séminaires et formations.

RN NN

32


mailto:kot@fsok.sk

Ambassadeur
d’'Ukraine en France

S.E. M. Vadym Omelchenko
UKRAINE P

( https://france.mfa.gov.ua/fr J

emb fr@mfa.gov.ua

Superficie : 603 700 km?2

Capitale : Kyiv

Villes principales : Kharkiv, Dnipro, Odessa, Donetsk, Lviv.

Langue officielle : ukrainien ; le russe est couramment parlé a Kyiv est dans les
régions de I'Est et du Sud.

Monnaie : Hryvnia (UAH)

Population : 42 M d’habitants

Croissance démographique (2019) : - 0,5% (PNUD).

Religion(s) : environ 65% de chrétiens orthodoxes, environ 6,5% de gréco-
catholiques

Données économiques

PIB (2019) : 125 Mds € (sans la Crimée - source : FMI)
PIB par habitant (2019) : 3049 €

Taux de croissance (2019) : 3,1 %

Taux de chomage (2019) : 7,38 %

Taux d’inflation (décembre 2019) : 4,1 %

Solde budgétaire (2019) : - 2,1 %

Balance commerciale (2017) : - 0,2% du PIB (DGT)

Déficit budgétaire (2019) : 2,1 % du PIB

Dette publique (décembre 2019) : 60% du PIB (2014 : 72,7 %)

Part des principaux secteurs d’activité dans le PIB (2017) :
o Agriculture (12,2 %)
o Industrie (métallurgie) (28,6 %)
o Services (60 %)

Exportations de la France vers I'Ukraine (2019) : 1,2 Md €
Importations frangaises depuis I'Ukraine (2019) : 0,7 Md €
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MFA

L’Ukraine en quelques chiffres UA

Population — 42 min d’habitants
Secteurs majeurs en pleine croissance : agriculture (15% du

PIB), IT (4% du PIB), “

infrastructures (grands projets en cours et a venir)

International Ratings | 2019 | 2020 -

Index of Economic 147 134 +13
Freedom

Global Innovation Index 44 +3

MinUSD 2017 2018 2019 2 mois
2020

i . MFA
Investir en Ukraine , @ UA
Erojeis gojk rishute (1012 2530) Projets en voe de développement
= [fx=x]  QUERMINALS
o 2 ) m
3 Toraw eren (7) RISOIL 5.4 B CRrOUE

fuu ®===  ApQuiTA N/

@ amsTaR Y
“Treurocape /

- LaFrance est le 8e investisseur étranger en Ukraine
Auchan, Leroy Merlin, CMA CGM, Total Eren, Imerys Ceramics, Veralia, Maisadour,
Caussade, Soufflet, Lactalis, Danone, Louis Dreyfus

- Prés de 180 sociétés francaises implantées

- Communauté French Tech Kylv labellisée le 4 mai 2020
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Incitations a l'investissement —
Grands projets
Loi 3760 du 17.12.2020

Accord d'investissement a conclure entre |'investisseur et le gouvernement ukrainien

Avantages

+ exonération de |'impot sur le revenu pendant 5 ans, de la TVA et de taxes de douane a
|'importation de I'équipement neuf
garantie de droit de préemption de parcelle publiques ou communale
réalisation aux frais de I'Etat et des budgets locaux de travaux de construction,
réhabilitation de l'infrastructure adjacente nécessaire a la réalisation du projet
d'investissement

Le montant total des aides publiques peut atteindre 30% des investissements

= |
Incitations a l'investissement —

Grands projets
Loi 3760 du 17.12.2020

£
A

LA

Eligibilité des projets d’investissements

«  Montant d’investissements plus de 20 min d’euros
Durée de réalisation n‘excéde pas 5 ans

« (Création de 80+ nouveaux emplois
Secteurs - industries de transformation (3 |'exception de la production et de |a circulation
des produits du tabac, de I'alcool éthylique, du cognac, des hoissons alcoolisées); extraction
pour traitement ultérieur et / ou enrichissement de minéraux (a I'exception du charbon et
du lignite, du pétrole brut et du gaz naturel); gestion des déchets; transport, entreposage,
activités postales et de courrier, logistique; éducation, science et activités scientifiques et
techniques; soins de santé, art, culture, sports, tourisme et domaine de loisirs

(8

Guide pour les investisseurs étrangers

z December 2020
February 2021

Ukrainelnvest

Ly Xigixd
62 Projets : seannes OR{0)
) ié;: ,;'!':ir-

d’investissements -

E-version



Charbel Kanaan

Président
Comité Ukraine des CCE

h charbel@kanaan.fr

Charbel Kanaan est actif en Ukraine depuis plus de 20 ans.

Il a créé sa premiéere société a Kiev en 1995, et en a fait le principal distributeur de
parfums et cosmétiques d’Ukraine, avec 300 employés et la distribution exclusive de
plus de 100 marques sur le marché ukrainien.

Ayant cédé cette entreprise, il a ensuite repris en 2011 la chaine de parfumeries
Bomond, qui a été entierement transformée pour devenir en quelques années le
deuxieme acteur sur le marché ukrainien de la beauté, avec des points de ventes dans
9 villes du pays.

Charbel Kanaan est diplomé de I'ESSEC (Ecole Supérieure des Sciences Economiques
et Commerciales), et détient en outre un dipléme de gestion des marques de luxe.

Il est président de la Section Ukraine des CCEF depuis 2009.

Comité Ukraine des CCE

Le comité Ukraine des Conseillers du Commerce extérieur de la France compte
actuellement 16 membres, dirigeants d’entreprise de secteurs représentatifs
des domaines d’activité des entreprises francaises en Ukraine : la banque, l'industrie
pharmaceutique, l'informatique, l'agriculture, la grande distribution, l'industrie, le
service aux entreprises...

Le comité remplit les missions traditionnelles des CCEF (conseil aux pouvoirs publics,
appui aux entreprises, formation des jeunes, promotion de |'attractivité de la France),
en lien étroit avec les autres membres de I’équipe de France de I'export présents en
Ukraine (ambassade, CCIFU, Business France).

Il a également lancé plusieurs projets de responsabilité sociétale des entreprises,
notamment dans le domaine de la santé (programmes de lutte contre le SIDA),
de I'’éducation (création d’une bourse d’études), et de I'humanitaire (soutien aux
programmes de la Croix Rouge francaise en Ukraine).
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Saile Plan de relance

Soutien a I'export

Ces mesures visent a renforcer la force de frappe des entreprises francaises a
l'international dans le contexte de reprise de l’activité et de concurrence étrangére
accrue. Elles apportent un soutien financier aux PME-ETI dans leurs démarches de
prospection a l’export.

Plusieurs dispositifs sont mis en place sur la durée du Plan de relance ou renforcés :

v

Renforcement des moyens de I'assurance-prospection, notamment au
profit des PME et ETI qui se lancent a l'export (objectif de 6 000
entreprises accompagnées sur la durée du Plan de relance). Cet outil devra
désormais permettre de financer davantage de projets pour accompagner la

transition écologique et les plus petits projets.

Soutien financier aux PME-ETI achetant des prestations de projections
a I'export : le « cheque-relance export » prend en charge 50 % des frais de
participation a un salon international ou a I'achat d’une prestation de projection
collective ou individuelle (dans la limite d’un plafond). Les prestations peuvent
étre achetées auprés de la Team France Export (TFE) ou d’une entreprise
référencée. L'objectif est de financer 15 000 prestations.

Chéque relance VIE : I'Etat prendra en charge 5 000 € pour I'envoi en mission
d’un VIE par une PME-ETI (dans la limite de deux par entreprises). Le cheque
VIE financera également l’'envoi a l'international de VIE issus de formations
courtes ou venant des quartiers prioritaires de la politique de la ville (QPV).
L’'objectif est de financer 3 000 missions.

Doublement de I'enveloppe du Fonds d’études et d’aide au secteur privé
(FASEP) a hauteur de 50 M€, pour soutenir davantage les exportateurs qui se
positionnent sur les projets d’infrastructures dans les pays émergents et de
permettre le financement d’études pour des infrastructures et des
démonstrateurs pour des technologies innovantes, notamment en matiere de
transition technologique.

Mise en place d'une veille-information sur les marchés, personnalisée et
gratuite pour les exportateurs, proposée sur la plateforme de la Team France
Export (TFE).

Financement des projets grace a I'appui contra-cyclique des
financements export : |'Etat jouera son réle contra-cyclique via sa palette de
financements export (assurance-crédit, garantie des risques exportateurs et
préts du Trésor) pour stimuler I'activité économique. 10 Mds€ d’exportations
supplémentaires pourront étre soutenues chaque année.
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Plan de relance

Qui peut en bénéficier ?

Les PME-ETI pour le cheque relance export, le cheque relance VIE et I'assurance-
prospection. Toutes les autres entreprises pour les autres mesures (y compris le
cheque relance VIE pour les jeunes issus de formation courte ou des quartiers
prioritaires).

Comment en bénéficier ?

Vous devrez déposer un dossier de candidature auprés des points de contact listés ci-
dessous. Vous pouvez déja le faire pour le FASEP, I'assurance prospection, le cheque
relance export et le cheque relance VIE.

Liens utiles et contacts

Assurance prospection :
assurance-export@bpifrance.fr

Cheque relance export, dossier de demande en ligne, espace numérique de veuille :
https://www.teamfrance-export.fr/ et
https://www.teamfrance-export.fr/iledefrance (région Ile-de-France)

Cheque relance VIE :
https://www.businessfrance.fr/vie-home ou numéro : 0810 659 659

Assurance prospection :
https://www.bpifrance.fr/Toutes-nos-solutions

Fonds d'études et d'aide au secteur privé (FASEP) :
https://www.tresor.economie.gouv.fr/services-aux-entreprises/le-fasep
FASEP : aide-projet@dgtresor.gouv.fr

L’économie de notre pays est en phase de relance et de reconstruction.

Notre facon de faire du business a été transformée par la COVID-19.
Mais l'ouverture a l'international reste une opportunité et un levier de
croissance.

Le volet export du plan de relance répond directement aux besoins Guide des mesures
de relance des |

concrets des entreprises exportatrices, comme de celles qui souhaitent exportations
le devenir. |

Téléchargez la présentation détaillée du Plan de Relance Export
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J La Team France : aides publiques |

/3 L ]
@ CCI PARIS ILE-DE-FRANCE BUSINESSFRANCE b pl

$
\,

LES CONSEILLERS DU GOMMERCE
EXTERIEUR DE LA FRANCE

DOUANES
& DROITS
[NDIRECTS

OSCI @ MEDEF
LES ENTREPRENEURS J
DE LUINTERNATIONAL INTERNATIONAL

1 La Team France : aides privées 1
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Gilles Dabezies
Directeur Général adjoint
CCI International Paris IDF
gdabezies@cci-paris-idf.fr

Frédéric Rossi
Directeur Général Délégué - Export

Business France
frederic.rossi@businessfrance.fr

LA TEAM FRANCE EXPORT ILE DE FRANCE

UNE NOUVELLE AMBITION
POUR L'EQUIPE FRANCE A L'INTERNATIONAL

Intervention lors des webinars du MEDEF IDF — Marchés Europe de ['Est - Janvier 2021

i s CHAMERE .
B @ wici zz C DE COMMERCE p
a_a-_- ot rtaon < ET D'INDUSTRIE 1

[ BUSMEELFIANE

* fleqeFrance @ CCH PARIS ILE-DE-FRANCE

—— EXPORT
» Un conseiller international dédié par entreprise
» une spécialisation sectorielle de bout en bout
P e P
E:IRF{;R'?E ¢ . CORRESPONDANT , PARTENAIRES @ ENTREPRISE

EXPORTATRICE
TEAM FRANCE EXPORT
A L'ETRANGER

CCEF, COIF, sociéiés pivées

bangues, avocals

|

| a4
| |
| =
| |
| |

HEBERGEMENT,
DOMICILIATION, DROIT,
QUALIFICATION PROSPECTION DISTRIBU%ON
& PREPARATION POUR L'EXPORT DE MARCHES CIBLES IMPLANTATION.
CONSEIL ...

———— ASSURANCE |/ FINANCEMENT / GARANTIE —— ¥

Un parcours export simplifié pour I'entreprise avec
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. La TFE en lle-de-France: 35 conseillers pour

|

B

> accompagner individuellement les entreprises (1/2)

P

Couverture avec des compétences sectorielles sur 'ensemble de la région "'
' 16 Conselllers Internationaux (Cl) basés au siége de la CCl Paris — IDF (Porte de Champerret).

Amina SAMBOU | Cloé DUPONT 4
Tech & Szivices Yon GOTTCLAND Aéronoutigue, Sécurite, Iris DARGENT
! Tech & Services Infrastructures, 1P, Energies Déceration
NG fossiles et Mines
M suiiere HUBERT Eablenne DAGUZE Goréana ADAM L2onie L EFORESTIER
{ Tech & Services Industric du futur Santé ct Biotechs Sports, Loisira et Tourisme
" Samir CHABANE
Delphine ROUALET Sophie PICANCET Hadiyatou BA
o . Developpement durable, cosmétiques Produits agroafimentairas
Tech & Sewvices
| Environnement ot vifle durabie

G S Q Clément TRONET y mése 1AM e "
P =" Mobilité / Energle durable - Procuit alimentoi
Tech & Services g Sl ] i e kel

-

La TFE en lle-de-France: 35 conseillers pour
> accompagner individuellement les entreprises (2/2)

Avec une couverture plus « territoriale »

. 10 Conseillers Internationaux (CI) répartis dans les 8 CCI départementales dlle-de-France, avec des compétences sectorielles exercées sur
~ leur département respectif

Margaws HAMOUI {75) Marie-Rose GONCALVES (93] Helzne COMSTANI (75}
Frédénc AGOSTINHO (94] ; 3
| . t e Atk g Fach & Sonaces Industrie & (leantech . Industrie & Cleantech
-
duae
Untane GUERIN (77] s 2N e osTER [92) Christina JOVANOVIC 35 o e
Prod. Alimentaires e Equiperments Sl 1ech & serviees Industrie & Cleantech > P
A : .
- i 1 & i
B NEiIsa ADOU MACHELER [31) Mathilda PLANTIER [77) Kanne GRANDMAISON (1) 2
Tech & Services Irdustrie & Cleantech | Industrie
............ o

A 8 Charges dAffaires Internationaux (CAl) au sein des 3 Directions Régionales de Bpifrance (Quest / Paris J/ Est), chargés plus spécifiquernent des
— prosses PME et FT1L

CAlLa Défense CAILa Défense LAl Paris CAlNoisy |2 Grand
Mariz-| aure TFTF k Homdi OTHMANI Olivier MEGLIOL! Benoit CATUSSE
'
CAfLa Défense N i CAINoisy le Grand » T
Cécile AUMONT-DABERINAT b Anne-Laure BOUHADEF Roch [F ROVER .| Didier oAsN
FRANGE

B

LE RESEAU MONDIAL TEAM FRANCE EXPORT
AU SERVICE DE LENTREPRISE

LES RESSOURCES

DE 50 COMMUNAUTES
SECTORIELLES

DEPUIS LES TERRITOIRES
JUSQU’AUX MARCHES
ETRANGERS

o1 ° @ v

O Gechames. MSET, Micosof, Naviv, ¥artea, Wikipedia

Il 'mpantations Team France Export



TEAM

FRANCE

—— EXPORT—qja—
_______ q"_

Information
- Ateliers d'information
- Produits éditoriaux
- Entretiens avec un expert

Prospection de marcheé
- Préparation sur-mesure d’une acticn a 'étranger
- Séquence de prospection sur-mesure

- Le pavillon France
- Rencontres BtoB

-Vendre & un grand compte

- Accueil en France d'acheteurs/donneurs d'ordre

étrangers
- Accompagnement marchés publics

L Assurance

- Disgnostic export

- Mise en relation avec des pairs

- Formations

« Elaboration d’un plan d’actions export

Une gamme nationale compléte de solutions .....

gﬁ) 53 - @

Préparation

Conseils acceés marchés !
- Priorisation marches
- Etudes de marché
- Réglementation internationale :
publications
- Prestations réglementaires et juridiques !

&

Communication Accélération marcheé

- Relation presse intemational +Y.L.E
+ Communicalion digitale + Programmes d'immersicn et |
- Cocktail de networking acceléralion '

Financement Garantie ]

LF % BM ...complétée par I'offre spécifique de la CCl Paris lle-

de-France et des dispositifs regionaux

Un programme événementiel qui compléte celui de BUSINESS FRANCE

Sur la plateforme des solutions :

v partie e-commerce des Digiteurs,

v plateforme des « néo-exportateurs »,

v lexportateur.com et bientét « Check and go » produit commun avec
BUSINESS FRANCE

Les aides « PM'UP et TP'UP » de la Région

Le financement par la Région Idf de Guides des Affaires (jusqu'a 5/entreprise)
pour aborder de nouveaux marchés (www.teamfrance-export.fr/iledefrance )

UNE TEAM FRANCE EXPORT
« AUGMENTEE »

LE +: LES MEILLEURES
SOLUTIONS DU SECTEUR
PRIVE COMPLETENT

LE DISPOSITIF PUBLIC

o
—=

HEBERGEMENT,
DOMICILIATION,
DROIT, DISTRIBUTION,
IMPLANTATION,
CONSEIL...

s

03

PARTENAIRES

® ENTREPRISE
EXPORTATRICE
CCEF, CCIF, socétés privees
d’accompagnement,
banques, avocats

Pour ancrer
l'entreprise sur
le marcheé
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ET UNE « PLATEFORME NUMERIQUE

DES SOLUTIONS EXPORT »

- -
@ DES PARCOURS
PERSONNALISES

@ INCLUANT LES SOLUTIONS
REGIONALES

@ ET CELLE .
DU SECTEUR FRIVE

Visitez-la et contactez-nous sur
https://www.teamfrance-export.fr/iledefrance

® Solutions e-export

® Un agenda des événemants régionaux
et a|'étranger (PFE)

® Solutions RH

PLATEFORME

~m Solutions Experfise Conseil

DES
SOLUTIONS

® Solutions d'optimisation
des flux de marchandises

® Solutions export avec négociants

® Solutiens financement et aides

T E A M Une réponse énergique a la crise du coronavirus : le plan de
FR C E relance et ses mesures d’accompagnement financier (1/2)

LES 5 AXES DU PLAN DE RELANCE

—— EXPORT——

+» LINTELLIGENCE : multiplication des produits d'information qui collent a 'actudlité
(nombreux webinaires, carte interactive « info live marché = en ligne, info live

“« accompugnement », les e-vitrines

~ LE DISPOSITIF VIE : nouvelles mesures et chéque VIE

» RENFORCEMENT DES OUTILS DE FINANCEMENT EXPOR (BPI, Fasep, Préts du

Trésor)

» PROMOTION DE LA MARQUE FRANCE

T E A M Une réponse énergique a la crise du coronavirus : le plan de
FR C E relance et ses mesures d’accompagnement financier (2/2)

LES « CHEQUES RELANCE »

—— EXPORT——

~ Du 1% octobre 2020 d fin 2021 : financement & 50 % de prestations

d’'accompagnement avec différents plafonds :
2.000¢€ pour préparation et prospection
2.500% pour les salons
1.500¢€ pour le BtoB

* Chéque relance Individuel :
* Chéque relance Collectif :

» Nouveautés a partir de janvier :
*  Chéque VIE:

forfait de 5.000 £
= Assurance Prospection Accompagnement (BPI)

A retrouver sur
www teamifrance-

export friiledefrance

Soit 46 M€ versés aux entreprises pour revenir
massivement sur les marchés !
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Laurence de Touchet
Directrice Europe Centrale et Orientale
Business France

laurence.detouchet@businessfrance.fr

Bureau Régional de zone M

Notre dispositif TFE FRANGE Nem "

—— EXPORT—

Europe Centrale et Orientale

Equipe Export

Equipe Invest
{basée au Hub de Disseldorf]|

Pays suivi en direct

Concession de Service Public (CSP)
Chambre de Commerce et
d'Industrie Franco-Hongroise (CCIFH)

. Pays avec prestataires reférences

Pays non suivis parla zone

REPUBLIQUE

TCHEQUE —%
HONGRIE >
e MOLDAVIE
Buigane

POLOGNE

Laurence DE TOUCHET
Dirsctrice de zone
Directriice Pays Pologne

— HONGRIE

REPUBLIQUE TCHEQUE
4 Magali VOISIN-RATELLE Agnes DUCROT
b Directrice Pays République Tchéque Directrice CCI France Hongrie (CSP)

Coordinatrice I&C Zone

Notre organisation géographique et - 'R
sectorielle pour de meilleures '
synergies

Direction zone ECO - Laurence deTouchet

République Pologne Roumanie Ukraine | Hongrie s
il - O ) =
Coordination I4C Direction zone Coordination T&S  Coordination Agrotech
zone et ADVS zone zone
Industrie & Mabilité Tranzition Batiment Ville Mines Hydroearbures,
Cleantach g e :::rg::?::; dumhc::,f il:j:ﬁ‘lr(& filitre mer, sécurité Cshect
spatial service appui aux
Vine ef spiritueux  Production animale  Production végétale entreprises
et TAA machinisme agricele
Tech et Tech et services
Services
Art de vivie Cosmétigues, Mode Décoration
Sante santé
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Bureau Régional de zone

BUSINESSFAANCE

Equipe Export

| La Team France Export ——
(basée au Hub de Disseldorf en Europe centrale et Orienta'e

Pays suivi en direct

Concession de Service Public (CSP)
Chambre de Commerce et
d’industrie Franco-Hongroise (CCIFH)

. Pays avec prestataires référencés

Pays non suivis par la zone

Zuzana DESVERGNES

Directnice Executive, CCI Franco - Slovaque

&

REPUBLIQUE
TCHEQUE

HONGRIE

Francois MATRAIRE
Directeur Pays Business France Roumanie

’_

MOLDAVIE

Duigane

Magali VUILLAUME
Directrice Pays Business France Ukraina

CLEANTECH | | INDUSTRIE | [ TRANSPORTS & INFRA |
Ewa ROKICKA Daniela VLADICA Magali VUILLALME
Chef de péle export Chel de Piie Diweckice Pays Ukraine

Bureau Business France de Warsovie
Tél 448 22 529 31 15
ewn rokickaf@businesafrance fr

Lukas INDRAK

Chargé de dével

Bureau Business France de Pragus
Ték 4420 261 151 781

lukas indraki@businessirance f

Bureau Business France de Bucarest
Foitabde +40 7H4 072 68
la i

ANCE
e sonddnis dlsins dib ol
Katarzyna KRUPINSA
Charges d'affaives Export

Bureau Business France de Vassovie
Tel - +48 (22) 529 31 36

Bureau Business France de Kiey
Tei. . +33 D44 59022 00

magali vuillaumedt et

Sopepapsaie s i EciuEeE:

Darina LOULOVA

Charpée o affaires Export

Bureau Business France de Prague
TEE +420 251 151 778

darina loulova@businessfrance fr

Adina IHORA

Thargée de développemnent

Bureau Business France de Bucarest
Tal- +40 (1)754 072 681

ading thoraflibusinessfrance f

| ART DE VIVRE, SANTE |

Gonespondant Environnement Correspondante Agronautiqus & Spatial
Teodar DUMA Ganna GREKLLOVA
Chargé de dévelappemant Chargée daffaires Export
Bureau Buziness France de Bucarest Hureau Business France de Kiey
Tél +40 754 072 6&2 Tel: +381034.550 22 13
teador dumaiibusineasfrance fi ‘ganna.orekubovai@businessfrance fr
Corespondant Bafiment Ville Durable Cowespandants SAeurité & Protectisn
AGROTECH
Robart MATECKI
Chargé da développement
| Burzau Business France de Varsovie

+48 22529 31 31

Chargée d'affalres axpor

Bureau Business France da KIEV

+38 044 530 22 06

olaxandra hereliouki@businessirance fr

‘Correspondant production vegetale el

Roxana PUSCASU

Chargés d affaires sxport

Hureau Business France de Bucarest
+40 21 305 67 90

[OXANE PUSCAS) usinessiance fr

Gi Yok B e 42 By 2t

Industrie agroalimentaire

Katarzyna PIETROWSHA
@ Chef du Pale
Tel - #482252931 11
EL "
a

Bureau Business France de Varsove
kalarzyna pi i

Comespondante Cosmétius

Cathetine GAUTHIER
Chargéa da dével ¥
Buraau Business France de Vaisovie
Tl #4522 52531 13
£ il

Geanina GHENADIE

<1 Charpée d'affaires Expor

Bureau Business France de Bucarest
Tel :+d40 (0021 305 67 82

mihaeli-geaning.oh (@ fy i

Hot e 2

—EXPORT—

Nos
Correspondants
sectoriels

TECH & SERVICES |

Marta PATER
Chargée d'affaires Export
Bureau Business France de Varsmie
Tél - +48 225293122
mara. paler@usinesshance.

fante TeehaSernics
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Francois Matraire
Directeur

Business France Roumanie
francois.matraire@businessfrance.fr

Adriana Record
Directrice Executive

CCI France Roumanie
adriana.record@ccifer.ro = A

TEAM

Priorites 2021 en zone ECO FRANCE Kz

—— EXPORT—
Grands projets d'infrastructure ' Santeé
# financements européens Systémes de santé : modemisation,
# bailleurs internationaux nouveaux hopitaux, matériel médical

# plans de relance nationaux

Solutions médicales innovantes :

Transports : Infrastructures ferroviaire, route, maritime Digitalisation, Télémedecine

Ville durable, environnement e
Automobile et Mobilité Silver Economy

Energies — ENR, Oil&Gaz

Industrie 4.0 Tech & Service
E-commerce
Agro - Agri :
Produits alimentaires a haute VA : Bio, clean label, etc. pEREC
FinTech
Bieres, Cidres et Spiritueux Craft, niee
. - EdTech
Equipements et solutions innovantes pour
- la production végétale et animale Cybersecurite
el Smarthome
- == Jeux videos
Cosmétiques . Mode - Déco
Cosmétiques naturels et bio Univers de I'enfant
Dermo-cosmétique Décoration
Eodrts premiin DIY, aménagement de la maison
F H n " E E BUSINESSFRANCE
——EXPORT—
Nos réussites et nos propositions
es prestations passées au tout virtuel Programmes « booster » sectoriels

FranceRelance #TeamFranceExport
issions de Prospections par

isioconférence
cecompagnement de BF durant toutes les French Health Booster

BT 5 ; T 5 Eestem & Central Europe
isioconferences et interpretariat assure lors des Cantact : catherine gauthisr@businessfance fr
dv |

French Fab Tour Industrie du Futur
Eestemn & Central Europe
Cantact : danizlia.viedi

igital Business Meetings

galisation des tests sur offre avec des rdv en
isio-canférence au fil de l'eau French Infrastructures & Transports Booster
Eastem & Cantral Europe

. . S Contact : ewa rokickafbusinessirancs fr
égustations de vin avec organisation sur place

2n cooperation avec des sommeliers

Programmes « collectif » sectoriels zone
éalisation de e-catalogues ECO - PFE

'ebinaires de formation...
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Prospecter avec succés durant la crise 7 IRE AEIM .l,,,mma
C’est possible avec la TFE !

Success Story KLUBB
entre avril 4 décembre 2020

- clients et partenaires rencontrés et qualifiés
- 2 véhicules vendus et livrés

- partenarnat commercial signé

- formation des commerciaux engagée

Faites de méme et n'attendez plus !
La Team France Export vous attend pour
conquérir les marchés de la zone ECO.

25.,
c CCl FRANCAISE ,
EN ROUMANIE Notre réseau

Animation d'une communauté d'affaires
de 550 entreprises.

Membre du réseau des CCl Fl couvrant

. i o i i 126 chambres dans 96 pays
3600 entreprises a capitaux frangais installées en Roumanie

Ancrage local

Une structure biculturelle composée
lourismef/Restauration/Loisirs | 0,1% o’ équipes trilingues

Autres | 0,1%

Construction Immobilier I 1% Des partenaires locaux

Transport /Logistique I 1% Ancrage dans la capitale et en régions
e Maitrise des marchés locaux.
IT/Telecom B 2%

Energie, environnement [l 2%

Agriculture/Agroalimentaire 1l 4%

Services [l 5% Expérience
Distribution gros/detail N 339 25 ans d’existence
Industric I 5 1% Appui sur un réseau d’experts metiers st

sectoriels : 14 comités sectoriels

pe/o1/2021 50 entreprises accompagnées par an

Developpement
. filiale et
Prospection locale relacation dans

Dacia, Ford, etc des bureaux
ropres
.Membre CCIFER — pEap
networking, mise
en contact
.Domiciliation
LeBooster —
siege social et (e

collaborateur iven K2

ISitec

VIE EEEE oo

International



Didier Bisch

Délégué International
Direction régionale
Bpifrance

didier.bisch@bpifrance.fr
www.bpifrance.fr

Au sein de la Direction Régionale Paris Didier Bisch anime I'équipe Bpifrance Export
qui propose aux entreprises des solutions en matiéere de :

- Financement et garantie a l'international, via I'offre Bpifrance (crédit acheteur,
rachat de crédit fournisseur, préts MLT non affectés, garantie de la création de
filiale ...) ;

- Assurance et garantie a l'international via I'offre Bpifrance Assurance Export
(assurance prospection, assurance-crédit, assurance risque de change, garantie
des cautions ou préfinancement...) ;

- Accompagnement a I'export des entreprises de croissance, via I'offre Business
France (accompagnement sur mesure et clé en main : mise en relation avec
des partenaires locaux, base de données d'appels d'offres internationaux,
organisation de salons, test sur offre, VIE...).

SERVIR LAVENIR

sbpifrance

Au service du développement
International des entreprises
francaises
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fue trop peu de sociétés osent entreprendre

LA PEUR DE PARTIR
A L' INTERNATIoNAL

atoutes les etapes

de votre développement international

* Diagnostics
internationaux
Modules de conseil

CONSTRUIRE
VOTRE
STRATEGIE

1l existe des coits spécifiques pour
s’internationaliser (prospection, mise aux normes,
recrutement d'une force commerciale, ouverture d'un
bureau & I'étranger etc.)

Colts « irrécouvrables » : ne permettent pas a
I'entreprise de constituer un collatéral

Deélai important entre les depenses et 'augmentation
du CA export (tension sur la trésorerie)

S’internationaliser est une démarche risquée : risque
de marché, risque sur la proprieté intellectuelle, risque

d'impayés de clients étrangers, risque de change, etc.

«Prét Croissance
International
« Grédit Export
Financement de
vos cliants a I'étranger
«Canseil pour I'aceés
aux financements = Assurance Change
« Missions de développement de I'Union européenne gssslll’ﬂg?&::t i%%:"e ﬂmﬂ
i l'international » Garantie des cautions psi i des talix da changa
« Assurance Praspection et des préfinancements Auumela UNE FILIALE
Gouves Lns perlie Emis par yoir Bandu de r:lon-naiennemq A LINTER-
de vos frais de prospection - Barantie de vos préts ou d'interruption
en cas d'échec bancaires de vos contrats NATIONAL
X luurq;;ll-t pour « Mance+ Expatt GERER
noaer ies partenariats p : m Mobilisation de LE RISQUE
technologiques  I'étranger = Bpifrance Université VoS créances A lexport
« Volontariat international Seminaes. .. DE CHANGE - Prét Croissance
en entreprise (VIE ot SECURISER Intenational
DL vos « Fands Build-up
PerC par g PAIEMENTS international (FBO
FINANCER PR e fom e
V0S VENTES da croissance externa
FORMER « Assurance Investissement
Assurance contra
"'“s EWMS le liscllue politique
PROSPECTER gl
i l'international
Assurance contre |2
risque de faillite de
votre filiale a I'étranger
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Les dispositifs i'accompagnement a I'international de Bpifrance
En partenariat

A Missions i linternational

Bpifrance crganise des missions d'accélération a
l'intemational en coopération avec Business France a
destination des PME et des ETI de craissance,
membre du réseau Excellence, ainsi gu'a destination
des slarlups et PME innovantes pour les
accompagner dans la structuration de leur

développement intemational.

Les mécanismes d'assurance et de financement du développement a I'international de hpifrance

Bpifrance propose un soutien en trésorerie et
une assurance contre la perte subie en cas
d'échec commercial de la prospection a
I'étranger. Bpifrance indemnise les dépenses
de prospection sur une Zone géographique
ciblée et I'entreprise rembourse en fonction de

I'évolution du chiffre d'affaire généré sur la

Zone garantie.

Dépenses garanties : frais de voyage,
manifestations commerciales, création ou
renforcement d’un service export, VIE, création

de filiale, étude de marché, publicité, site
internet, etc.

Zoom Sur...

Les outils d'assurance et de financement des contrais a linternational

Bpifrance Université

Initiative conseil
Bpifrance Université propose des formations en ligne

Initiative Conseil propose des modules de

(via sa plateforme de e-learning) ou en présentiela  Consell ayant pour objectif d'évaluer la maturité

destination des enfrepreneurs qui souhaitznt
renforcerleurs connaissances d'un marché ou mietx
appréhender cerfaines problématiques liées 3

['export.

de I'enfreprise a I'export, de clarifier sa
stratégie a intemnational et didentifier les
freins a lever. Ces diagnostics sont opérés en
partenariats avec des consultants experts
habilités par Bpifrance.

Pret Croissance

Le Prét Croissance Intemational, allant de 30K€a 5
M€ (dans la limite des fonds propres et quasi-fonds
propres de I'entreprise) permet aux PME et ETI de
financer les multiples dépenses liées au
développement international (investissements
corporels et incorporels, croissance externe,
recrutements, VIE, etc ).
Au-dela de 150 000€, il accompagne un crédit
bancaire @ moyen terme ou un apport en fonds
propres d’'un montant égal.
= Une durée de 7 ans.

+ Un différé damortissement en capital de 2 ans.
- Pas de garantie.

Grédit Export

A travers l'action de sa filiale Bpifrance Assurance
Export, Bpifrance assure les entreprises expoiatrices
0U les banques contre les risques encourus au tire de
I'exécution des confrats intemationaux ou ds leur
palement.
ot
-'_III % >
Lid
. P

Dans le cadre d'une vente d'equipement ou de service
d'une entreprise située en France vers un acheteur
€tranger (entrepnse ou Etat), Bpifrance soutient les
exportateurs grace au crédit export gui leur permet
d'étre payé au comptant tout en offrant une solufion de
financement & leur acheteur élranger.

Bpifrance finance 85% maximum de |a part "exponée”

du contrat commercial pour un montant compns entre:

pour le crédit acheteur - 5 t 25 millions d'euros en
préteur seul et jusqu'a 75 millions (part Bpifrance)

en cofinancement

pour les rachats de crédit foumisseur - 1825
millions d'eurns

Ces cradits seront couverts par 'assurance de
Bpifrance Assurance Export 3 95 %. Le contrat

commercial doit prévair le paiement au comptant d'un
acompte d'au moins 15%
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Les mécanismes d'assurance et de garantie a l'international de bpifrance (suite)

Avec I'Assurance Investissement, Bpifrance favorise les
investissements frangais a I'étranger (3 a 20 ans) en les
protégeant contre les risques politiques ligs a I'atteinte a la
propriété (impossibilité d'exercer, des droits attachés a
linvestissement, actif détruit en totalité ou partiellement,
etc.) ou de non-recouvrement (non paiement et/ou non-
transfert des sommes dues a linvestisseur).

Assietie de la garantie :
= apport en capital et redevances pour leur montant ;

+ prét d’actionnaire, prét bancaire, caution sur prét
- revenus réinvestis ou rapatriés

Quotjté garantie - 95%

Garantie e projet

4 l'international

Bpifrance garantit I'apport en fonds propres réalisés par une
societé mére francaise pour la création, I'acquisition ou le
développement d'une filiale en dehors de I'Espace
Economigue Européen (28 pays de I'Union Européenne et
de I'lslande, du Lichtenstein, de la Norvége et de la Suisse),
contre le risque de défaillance économique de Ia filiale.

Concours garantis :
« Achat ou souscription d’actions ou de titres convertibles

en actions,
- Avances d'actionnaires bloquées plus de trois ans,
« Préis participatifs.

La durée de la garantie est de 7 ans maximum.

La sociéte mére frangaise doit réaliser un chiffre d'affaires
annuel inférieur & 460 m€ et ne doit pas étre majoritairement
détenue, directement ou indirectement par des intéréts hors
Communauté Européenne.

Les mécanismes 'assurance et fe garantie 4 'international de bpifrance [(suitel

Les assurances change protégent et favorisent les exportations
en devises. En figeant le cours de 1a devise, Bpilrance Assurance
Export supporte fout le risque de change.

Il existe deux types d'assurances change :

L'ASSURANCE CHANGE NEGOCIATION

Elle couvre centre le risgue de change dés la remise
d’une offre de prix dans une devise etrangére.

L"ASSURANCE CHANGE CONTRAT

Elle vous permet de finaliser des projets plus matures
en devises sans supporter le risque de variation de la

devise par rapport a 'eurn

Devises éligibies - Dolilar US, Dollar canadien, Yen,
Livre slerling, Franc suisse, Couronne danoise, Dollar
de Singapour, Dollar de Hong Kong, Couronne

Les outils de garantie a I'intermational de hpifrance

bancaires

Bpifrance facilite I'octroi d'un crédit bancaire
pour financer ke développement 2 lnternational
(besoins immebiliers, matériel ou Immalenels)
ou financer les exporiations, en apporant une
garantie des financements ef cautions
bancaires (Financemenis Moyen et Long
Teme, Engagements par signature Crédits
documentaires import ou letires de crédit
stand-by).

Quotité garantie : 60%

suédeise et Couronne norvégienne

Garantie fes
cautions etdes

préfinancements

Bpifrance garantit les cautions remises a
racheteur élranger, appelables en général 4
premiére demande ainsi que les
prefinancements accorés par des banques,
dans le cas ol les acomptes sont
insuffisants ou les paiements tardifs.
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Jean Mencacci
Coordinateur de I'action économique en Ile-de-France
Direction interrégionale des Douanes d’Ile-de-France

jean.mencacci@douane.finances.gouyv.fr
douane.gouv.fr

Aprés avoir été chef du Pdle d’Action Economique (PAE) de Paris Ouest, Jean Mencacci
a été nommé en septembre 2019 coordonnateur économique auprés du directeur
interrégional d’Ile-de-France avec notamment pour missions de renforcer l'intégration
de la douane dans I'écosysteme des acteurs institutionnels et privés franciliens qui
ceuvrent a l'action économique de la premiére région d’Europe.

Il a également été désigné référent renseignement économique et correspondant
French Tech pour I'lle-de-France.

En
REPUBLICUE
IN__AMCAHL
Propos préalable : |e role de la douane est limité en matiére d'échanges intracommunautaires puisgue nous sommes en
union douaniére avec les autres Etats-membres de 'UE.

A Tintérieur de 'UE, vous effectuez la plupart de vos échanges commerciaux librement. sans formalité de dédouanement et
sans controle aux frontieres. Toutefois, vous devez transmettre mensuellement a la douane une déclaration d'eéchanges de
biens (DEB) reprenant 'ensemble de vos échanges intracommunautaires de marchandises. Les informations a renseigner
sont en nombre limité et permettent & 'administration d'exercer deux de ses missions -

- 'établissement des statistiques du commerce extérieur de la France avec ses partenaires commerciaux, ¥ compris ceux de
I'Union européenne ;

- le respect des regles fiscales concernant la TVA.

La circulation dans I'UE de certains produits continue néanmoins a étre astreinte a des régles specifigues, notamment les
produits soumis a accises (boissens alcooliques, tabacs manufacturés, huiles minerales/produits petroliers) et les produits
soumis a des restrictions de circulation a l'intérieur de I'UE (en particulier armes, munitions, poudres et substances
explosives, matériels de guerre, biens & double usage. stupéfiants et psychotropes, déchets, médicaments a usage humain
et vétérinaire, produits végétaux et animaux, biens culturels).

A l'introduction, vous devez déposer une DEB si vous avez réalisé au cours de |'année civile précédente des introductions
d'un montant supérieur ou égal a 460 000 €. A I'expédition, vous devez en revanche effectuer une déclaration au titre de la
premiére livraison intracommunautaire réalisée, quel que soit son montant. Yous devez donc remplir une DEB a |'expédition
dés le premier €.

[ )
TRANGAIE Hongrie : 4.2 milliards d’€ d'importations (IDF 0.85) et 3.6 milliards d'€ d'exportations (IDF : 0.7)
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551‘#«'&'&‘ Pologne : 11 milliards d’€ d’'importations (IDF : 3) et 9.2 milliards d’€ d'exportations (IDF : 1.45)

importations : ventilabon par produil (Cumul de novembre 2019 & octobre 2020) Voirl E N par produits (Cumul de novenbre 2049 2 ocrobre 202
o nh_
«
G Flastoues
|
] Plfhﬂl%ml Sos‘m
LA Chime
Fuld s Pasiges il
4
‘ W‘ Nssjveﬁ
ey Cus. | Cosmetinues
] 3 . hutres Manufacturés
Agpes actues
WT‘!’SM m‘“ .
1= Autre Transport
op e
14 A,?;, Chime
rmh‘t('.mes P“_.l_u
E‘*—.’F herngutase [E e
o4 1
.i.
REPUBLI 13
ﬂ;‘"ﬁgﬂ Tchéquie : 6.5 milliards d'€ d'importations (IDF : 1.35) et 4.2 milliards d'€ d'exportations (IDF : 0.4)
]
Importations : ventilation par produit (Cumul de novembre 219 & ociobre 2020 Voiries miparistions 4 Exportations - veniilation par produts (Cimd de povestre 3134 osrabre 0] roR———
ns uh
i
14
i
104
24 P Dives
maﬁasm
Autre Tsspon
8o feners qres Masyfaciuris 5
¢ s @
‘sﬂ Piits Divers.
B
1w
') ——
Totks Cas FAE Corfipars
o %l;e Admeutige o i e
d 1 - 1
m
llPUIlICU-II

e Ventes intracommunautaires

L' lrnposmon 3 la TVA du commerce effectué entre deux pays de I'Union Européenne dépend de la nature de l'opération
et de ['identité du client. Il faut identifier si l'opération est une vente de bien, une prestation de service ou un service en
ligne. Pour les ventes, il faut chercher & savoir si le client st un particulier ou un professionnel.

=

Acheteur professionnel (on parle de fivraison infracommunautaire) : la TVA frangaise ne s'applique pas a la vente lorsque
toutes les conditions suivantes sont respectées :

- La vente est payante

- L'entreprise frangaise est normalement assujettie a la TVA

- L'acquéreur est assujetti a la TVA dans son pays

- Le bien est expédié ou transporté hors de France

Pour bénéficier de cette exonération, le vendeur doit obtenir le numéro d'identification a la TVA de I'acheteur. |l doit aussi
déclarer la vente dans son état récapitulatif lors de sa DEB.

[ . Si un professionnel redevable de la
TVA snue en France \rend un blen dans un auire pays de 'UE, on parle de vente 8 d:srance La vente est soumlse ala
TVA dans les conditions suivantes -

Cas 1: Le vendeur a réalisé des ventes a distance pour un montant total qui est en dessous |

du seuil fixé par I'autre pays, la vente reléve de la TVA francaise. Pologne 37712 sievaquie 35 000
Cas 2 : Au dessus de ce seuil, c'est la TVA de ce pays qui s'applique. République 44 744
Tcheque
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Focus sur I’accord de libre-échange UE-Ukraine

L'UE et I'Ukraine appliquent un accord d'association a titre provisoire depuis novembre 2014. Dans le cadre de cet accord
d'association, un accord de libre-échange approfondi et complet est appliqué a titre provisoire depuis janvier 2016.
L'accord facilite les echanges commerciaux en rendant les procedures douanieres plus efficaces et en rapprochant
progressivement la législation, les régles et les procédures ukrainiennes, y compris les normes, de celles de I'UE.

e

L'accord UE-Ukraine améliore la compétitivité des entreprises européennes sur le marché ukrainien et inversement. Dans
I'ensemble, en ce qui concerne le commerce des marchandises, l'accord a éliminé la majorité des droits de douane —
UE: 98,1 % et Ukraine: 99,1 %.

Pour que votre produit bénéficie du droit préférentiel inférieur ou nul en vertu de la convention PEM, il doit étre originaire
de 'UE ou d'Ukraine. Un produit est « originaire» s'il est :

- entigrement obtenu dans 'UE ou en Ukraine, ou

- fabriqué dans I'UE ou en Ukraine a l'aide de matiéres non originaires des parties prenantes (UE ou Ukraine), a
condition que ces matieres aient fait I'objet d’'une ouvraison ou d'une transformation suffisante sur le territoire de
I'une des deux parties prenantes.

f Pour autant, I'Ukraine reste un pays tiers a 'UE : il faut donc une déclaration d’importation et d'exportation pour
chaque échange (la DEB ne s'applique pas).

FRANCAISE

i Comment bénéficier des accords de libre-echange signés par I'UE ?

En effet, une entreprise francaise bénéficiera du démantélement tarifaire consécutive de la mise en
place des accords de libre-échange signés par I'UE (Vietham, Canada, Japon, etc.) a la condition
expresse que son produit soit considéré d'origine « UE » au sens douanier, chaque code douanier
ayant sa propre regle (taux d'incorporation de matieres premieres tierces, niveau de transformation
du produit réalisée hors UE) pour déterminer les conditions permettant d’acquérir I'origine UE. En tant
qu'entrepreneur, il est intéressant de s'interroger sur I'opportunité de :

- modifier son sourcing, pour avoir un maximum de produits/matiéres premiéres déja originaires de
IUE;

- relocaliser toute ou partie de la production réalisée hors UE en UE.

Un outil vous permettra rapidement
d'estimer les économies réalisées :
Access2markets

© 1wt v A Bhee

Exporting from the EU, importing Dsovar Acsens iMam

t “”_ #to the EU - all you need fo know _m-_
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Pour obtenir un entretien individualisé et gratuit afin de bénéficier :

- d'une étude personnalisée sur les statistiques douaniéres de 'entreprise

- d'un diagnostic et d'une offre de solutions adaptées au profil de I'entreprise
- d'identifier un point de contact pour tous les sujets douaniers

Pour les entreprises domiciliées dans le 77, 93 et 94: pae-paris-est@douane.finances.gouv.fr
Pour les entreprises domiciliées dans le 78, 91, 92 et 95 :pae-paris-ouest@douane.finances.gouv.fr
Pour les entreprises domiciliées a Paris : pae-paris@douane.finances.gouv.fr

Pour les entreprises souhaitant échanger avec la Pologne et la République Tcheque, vous
pouvez compter sur le soutien de 'attaché douanier a Berlin, qui pourra vous conseiller sur
les régles fiscales et douaniéres a destination : berlin.dgddi@douane.finances.gouv.fr

Pour les entreprises souhaitant échanger avec |la Roumanie vous pouvez compter sur le
soutien de I'attaché douanier a Belgrade, qui pourra vous conseiller sur les régles fiscales et
douaniéres a destination : belgrade.dgddi@douane.finances.gouv.fr. Pour celles qui
souhaitent échanger avec I'Ukraine : moscou.dgddi@douane.finances.gouv.fr

Jean MENCACCI =
Coordonnateur de |'action economique en lle-de-France L'nked m
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Cedric Fromont
Directeur associé
Valians International

Délégué Pays
OSCI Pologne

cfromont@yvalians-international.com

» FURS DL 01 MERCE
INTERNATIONAL

LA CULTURE DU RESULTAT A LEXPORT

L'OSCI est la Fédération professionnelle qui réunit les opérateurs spécialisés du commerce international :

SAI

Les sociétés
d'accompagnement
a l'international

L‘OSClen

chiffres

Les sociétés de
gestion export et
Agents export

Accompagner la réflexion
stratégique (évaluer, choisir la
solution d'internationalisation
la plus pertinente pour
I"entreprise, I'arganisation...)

Répondre aux urgences sur les
marches d'exportation en
s'appuyant sur une présence
locale expérimentée et bien
ancree.

SCl

Les sociétés de
commerce
international

Assurer la continuité des

apérations export et de vas

actions internationales :
ielles, ¢ clales et

logistique localement

Proposer des solutions
d'internationalisation « clés en
mains » (mode gestion de
projetde A 3 2)

+150

Sociétés adhérents

40

Délegations a l'international

+130

Pays couverts

10

Delegations interregionales

+3 000 +50 000
Entreprises accompagnées en Entreprises accompagnées
2019 globalement
+20 +125
Mrds d'suros genéres a Mrds d'euros d'exportation
l'export sur les 3 demiéres annuelle via les SCI
annees

.
Associes
Des membres associes
qui proposent des

Continuer & vous déployera
'international, dans de
nouveaux pays

Proposer des services
complémentaires essentiels 3
I'internationalisation (juridique,
comptable, sécurité, RH, etc.)

Contact régional :
Cedric Fromont, Délégué Pologne

Contact national :
Atanaska Guillaudeau, Déléguée générale
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Pourquoi
Externaliser les
services
export

Bénéfices pour
'entreprise

Exemples concrets
de réussites

Business

development

Exemples concrets

» Economie : budget maitrisé et trés inférieur a celui d'une solution interne
(modele fixe minimal + variable sur résultat)

~Méme culture du résultat que I'entreprise mandante

~Ressources expérimentées et opérationnelles immédiatement disponihles
(en France et/ou a l'international)

~Service sur mesure et clés en mains (adapté aux objectifs)
~Souplesse et flexibilité (modalités définies avec I'entreprise)
 Professionnalisme (mémes atouts qu’une grande entreprise)
~Sécurité (couverture du risque)

»Transparence (agir pour et au nom de I'entreprise cliente, sous son nom)

Profil :

v PME spécialisée dans la commercialisation de coffrets cadeaux beauté et
magquillage

v" Clients : Grande distribution, réseaux sélectifs, parapharmacies, droguerie...
qui sont fortement présents en Pologne

I Enjeux de I'entreprise I I Ressources mises en place I

v" Développer ses ventes en Pologne v' Création d'une entité juridique

v' Dynamiser son réseau ¥ Mise a disposition d'1 chargé de projet
V' Acquérir de nouveaux clients opérationnel immédiatement

v" Avoir une présence locale
- Identification et approche de prospects

| Résultats l - Appui aux négociations
- Suivi et animation des comptes clés
¥ Evolution du CA : 600K euros en - Finalisation et suivi des commandes
année 1

¥ Référencement chez Auchan

dregwle

ahebe R@SSMANN intengaache  Auchon (B 8, clecerc® natura

Barmfous

Profil :

v PME spécialisée dans le domaine de la protection ESD

v Clients : donneurs d’ordre dans les domaines de I'électronique automobile, et de
I'glectronique industrielle en général dans lesquels les niveaux d’exigences sont
eleves et qui sont fortement présents en Pologne et Europe de I'Est

v Maitrise totale de son savoir-faire industriel pour &tre en avance technologiquement
par rapport a la concurrence locale.

de réussites

Implantation

1. Recrutement d’un commercial 2. Recrutement d’un manager
polonais et hongrois+ portage salarial commercial + portage salarial
v atteindre les donneurs d’ordre v Homme de terrain, polonais,
et valoriser le savoir-faire de connaissant les réalités du

I"entreprise marché, profil international
v" 1%%yente rapide — rapide besoin pour gérer a terme la filiale
de facturer localement ¥ Appuyer le commercial local

Mise en place d’'une domiciliation fiscale

commerciale

3. Implantation d'une filiale et 4. Recrutement de I'équipe
d’un atelier local locale
v" Création de la société v’ Dessinateurs, opérateurs,
v" Recherche de terrain assistants, commerciaux
v Mise en place d’une ligne de Aprés 4 ans -> CA 1,5 M€

nroduction



Vasylyna Somok
Directrice Associée
InterTrade Consuting (Ukraine)

v.somok@intertrade-consulting.com
www.intertrade-consulting.com/fr

Expert Europe de I’Est

INTERTRADE CONSULTING

Intertrade Consulting est une agence d'accompagnement et de conseil en

développement international spécialisée en Europe de I'Est avec le siége a
Paris el des anlennes en Ukraine, Russie, Bi¢lorussie, Pologne ct pays baltes.

* BUSINESS FRANCE « BPI| & BANQUE EUROPEENNE D'INVESTISSEMENT * OSCI

Notre valeur ajoutée

Notre réseau d'experts et de partenaires dzns les différents domaines
de compeétences basés directement dans les pays

DEVELOPPEMENT EN EUROPE DE L'EST SUPPORT OPERATIONNEL DIGIT, SOURCING & FABRICATION

compagnement de A & Z dans votre démarche de Le support opérationnel de vos activités et de la mise en L'accompagnement dans la mise en place de vos Le support dans le développement ot dars ls mise en place

veloppement en Europe de ['Est avec une approche

place de vos projets :

sur-mesure en fonction de votre prajet:
définition de Ia Supply Chain efficace
consell en export/ import [ dovane
gestion de projet
consells RH et racrutement
supports juridique et contractusl

- supports pour des appels d'offros

diagnestic export
stratégie Internationaie
dtude de marché & stratdgie d'entrée sur 10 marché
- recharche de partenalrss & distributeurs
- élaboration de business plan
analyse de falsabl
- analyse réglementalre
ouverture de fillale

Réalisations en 2020

ETUDE DE MARCHE &
RECHERCHE DE DISTRIBUTEURS

Mission:

Validation de chague marche el recherche de
distributeurs en Ukraine et dans les pays baltes
pour un de nos clients spécialisé en éguipements
agricoles

DIGITAL &
MISE EN PLACE D'UNE EQUIPE DEDIEE

Mission:

Sélection, recrutement et mise en place dune
@quipe dédiée et sur-mesure pour une star-up
dighale francalse spécialisee en HSE

projets IT & digitaux =t dans | mise en relation avec

les meilleurs experts locaux du domaine :

- Développement des solutions IT & digital clés on
pplications mo ites web, logic

- EXte sation des services IT / équipe wnum- /

outstaffing

- Création de filiale locale

« Test de sdcurité informatique / cybersécurité

BUSINESS PLAN &

OUVERTURE DE FILIALE

Mission:

Réalisation d'un business plan détailié, définition
de business modéie possible en Ukraine,
réalisation des formalites d'ouverture d'une filiale
pour un de nos chents spacialisa en dermo-
cosmetique

SOURCING &
PRODUCTION

Mission:

Recherche et sélection de meillleurs fournisseurs,
mise en place d'un panenariat pour Ia production
locale pour un dlient specialise en produils
électroménagers

de vos projets de fa production en Europe de I'Est :

Sourcing des pitces ot des produits semi-finis
Externalisation / outsourcing chez un partenaire local

- Délocalisation & création de votre entité locale

Fusion-acquisition

INTERTRADE CONSULTING
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Marc Pascal Huot
Fondateur
Eastratégies (Roumanie)

marc.huot@eastrategies.fr
www.eastrategies.fr

Expert dans les Balkans

Eastrategies est une société d'accompagnement 3
I'international créde en Roumanie en 1992, et maintenant
présente dans plusieurs pays d’Europe de I'Est.

MNotre équipe d'experts pluridisciplinaires accompagne au
quotidien les entreprises frangaises dans leur croissance
dans cette zone.

EASTRATEGIES

Répartition du CA 2020

n MEA

= Partage salarial
Sourcing

= Recrutement

» Réglementaire

» Recherche distributeur

NOTRE PRESENCE

-
Roumanie Bulgarie
Moldavie @ Serbie
- N’

Réalisations en 2020

M&A

Vente d'une usine de fourrage en Bulgarie, vente
des actifs d’'une autre usine de premix et cession
d'activite en Roumanie (societe Neovia, groupe
ADM).

FEDERATION
DES INDUSTRIES
MECAMIOUES

EASTRATEGIES

Sourcing

Recherche de fournisseurs et de sous-traitants
dans les métiers du bois, de la mécanosoudure
et du textile.

Recrutement

Recrutement de 4 ouvriers pour des outillages
usinages conventionnels en vue d'une mission
d'export vers le Japon (société Lallemand).
Portage salarial pour le SAV de la société Billion.
Portage salarial pour I'activitée commerciale de la
societe Benalu.

Recherche distributeurs

Recherche de distributeurs pour nos clients dans
de nombreux domaines d’activités : Hygiéne et
désinfection, outillage, solutions Tech, textile, etc.
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Géraldine Lemblé
Directrice générale adjointe
MEDEF International

glemble@medef.fr
www.medefinternational.fr

/Nosvaleurs

= Le collectif

catalyseur des meilleures équipes d'entreprises @ I'international.
représentatifs de I'ensemble du secteur privé frangais et un vecteur puissant de promotion des
intéréts et des solutions des entreprises.

® |a proximité
au contact de toutes les entreprises du territoire, de I'ensemble des décideurs, prescripteurs et
donneurs d'ordre du monde.

* = l'engagement
engagés depuis 30 ans aux cotés des entreprises et de nos partenaires, quelle que soit la
conjoncture économique, politique, diplomatique ou sanitaire
* L'éthique

. transparents dans notre maniére de construire des projets & 'international, car nous pensons

/ Notre métier
' \

Vous informer sur les marchés
» Vous mettre en relation avec les décideurs
> Mutualiser et partager vos expériences

» Renforcer vos réseaux d'affaires

» Promouvoir les solutions francaises pour répondre aux besoins
des marchés émergents et en développement

# Influencer 'environnement des affaires et lever les obstacles

#» Sensibiliser les autorités frangaises sur certains enjeux
- écpnomiques internationaux | /
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sl En chiffres (2020)

. » 75 dirigeants d’entreprise a la téte de 85 conseils
géographiques ou filieres -

. » 215 actions conduites dont 150 webinaires

» 10.500 participants

Découvrez notre rapport annuel
spécial 30 ans!
www.medefinternational.fr

Conseils d’entreprise France — Hongrie, France —

= Républigue tcheque, France - Pologne
s 0 o ™ h

Head of lveco Bus Brand Worldwide, IVECO France President,
IVECO Czech Republic President

President des conseils d’entreprises France — Hongrie et
France - République Tchéque de MEDEF International

i // \
Didier MICHAUD - DANIEL L

Directeur général de Bureau Veritas

Président du conseil d'entreprises
N France Pologne de MEDEF Internattonal
\

\
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Mouvement des Entreprises de France

LES CONSEILLERS DU COMMERCE
MEDEF lle-de-France e i

2 fois par an, depuis 2 ans, nous vous informons sur 6 pays d’une partie du monde, chaque pays
étant présentés par un binbme « Ambassadeur du pays en France + un entrepreneur connaissant
bien le pays », suivis par les aides et assistances fournies par les Team France Export publique (Ccef,
Cci, Business France, Bpifrance Export et Douanes) et privée (OSCI, Medef International...)

2
» %} Philippines

Céte dlveire ; %) \‘ ; f~
3 Wilag
A . it pr
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www.medef-idf.fr
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Sources utilisées :
- Fiches pays : https://www.diplomatie.gouv.fr, ambassades
- Photos pays : @istockphoto
- Photos ambassades : sites web et RS des ambassades

Dossier réalisé par Elena Natalitch / MEDEF IDF
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